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Nowo. | Skalbart spar-ekosystem med lojal medlemsbas och europeisk

potential
FAKTA
OM BOLAGET ]
VD Rutger Selin
Lista NGM Nordic SME
Nowonomics &r ett svenskt fintechbolag som driver den digitala Ticker NOWO
sparplattformen Nowo, lanserad 2015 med maélet att forenkla Aktiekurs (SEK) 54
langsiktigt sparande for privatpersoner. Tjansten riktar sig framst Antal aktier (milioner) 248
till anvéndare som vill komma igdng med ett regelbundet och Borsvarde (MSEK) 1327
|attillgéngligt sparande, ofta genom mindre belopp som
e < 2 Nettoskuld (MSEK) 1,7
automatiskt fors dver till individuella konton. Via Nowoappen kan
» ) X - ) s Enterprise Value (MSEK 131,0
anvandare justera sitt sparande, flja utvecklingen och valja mellan
« S
olika sparprodukter beroende pa riskniva och tidsram. ITEMSLEETES e
Nasta rapport 2026-02-12

Bolaget fungerar som finansiell mellanhand och erbjuder
sparlésningar genom sitt heldgda dotterbolag Nowo Fund STORSTA AGARE
Management AB, som ansvarar for férvaltningen av Nowos fonder.

Per Ahigren 24,7%
- . ) Mangold AB 19,0%
Nowonomics intdktsmodell baseras pa férmedling av Bl van 6 Ceen-Saar 8.7%
sparprodukter samt férvaltningsavgifter kopplade till Andreas Bonnier 8,5%
fondverksamheten. Bolaget verkar pé en vaxande marknad dar Mats Lundberg 8,4%
digitalisering, l&ga trésklar och dkat behov av privat Quartiers Properties AB 5,3%
) de dri ftorfrs Futur Pension 5,2%
pensionssparande driver efterfragan. Naibaf AB 2.9%
Avanza Pension 2,7%
Bernt Lundberg Fastigheter Lund AB 2,3%
Tre anledningar till att investera
HELAGT EKOSYSTEM LOJALA KAPITALFLODEN TILLVAXT MOT LONSAMHET
) ) Bolaget lyfter fram en unik modell med Koncernen befinner sig i ett Iage dér
Nowonomics har en egen infrastruktur och R .. A y W )
. aterkommande och I6pande intakterna borjar técka de operativa
ett eget ekosystem fér sparande och R . -
) ) ) : p . insattningar fran tiotusentals kostnaderna. Samtidigt planerar
investeringar, vilket innebér att bolaget dger ) . . . Y .
. ) : medlemmar, vilket ger stabila fléden till bolaget en marknadsféringsinsats
hela vardekedjan och samtliga . a "
o y fonden och en aterkommande med mélet att dka medlemsantalet
intéktsstrommar. _“ N | d
intaktsbas. kommande ar, vilket ger ytterligare
tillvaxtpotential.
Kvartalsutveckling 2024-2025 Kursutveckling, 12 ménader
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NOWO. | VD-intervju med Rutger Selin

Nowonomics AB

1. Forvaltat kapital vdaxer snabbt och 6verstiger 1
miljard. Vad driver denna utveckling?

Det ar en kombination mellan dels organisk tillvéxt via
vara medlemmars l6pande sparande och dels
strategiska fondférvary som fondbolaget gjort i syfte
att 6ka investeringsmojligheterna for vara
medlemmiar. Vi ser [6pande éver liknande
investeringar.

2. Kan du forklara er affarsmodell och hur ni
skiljer er fran traditionella pensionsférvaltare
och banker?

Var affarsmodell bestéar av att erbjuda en komplett
infrastruktur fér de sparare som traditionella banker
normalt inte vander sig emot. Var sparapp erbjuder
manga olika alternativa sparsatt och som framférallt
anpassar sig utifrén spararens egna férutsattningar.
Det 4r nog den storsta skillnaden. Vi vill ocksa
demokratisera sparandet och tillgadngliggéra
majligheterna till ett ekonomiskt sjélvfértroende dven
fér de som historiskt och traditionellt kanske inte
forstatt att dven de kan spara. Genom detta har vi
skapat valdigt lojala medlemmar som uppskattar oss
och darmed véljer att spara och investera i Nowo
Global Fund.

3. Era fonder finns nu pé Avanza och Nordnet.
Hur viktigt dr detta for er tillvéaxt och hur ser
distributionsstrategin ut framéver?

Sjalvklart &r det viktigt. Inte bara for var tillvaxt utan
dven som en trovardighet och en kvalitetsstampel for
var Fond som har hégsta betyg hos Morningstar. Ur ett
tillvaxtperspektiv ar det ocksé viktigt da vi kommer ut
och kan konkurrera med andra fonder mot en annan
malgrupp an den vi traditionellt riktat oss mot. Vi har
sett en god tillvaxt via bade Avanza och Nordnet givet
att det &r otroligt mé&nga fonder som sléss om
uppmaérksamheten pé dessa plattformar. En bra fond
kommer att hittas och investeras i och det vi kan gora
ar att fortsatta forvalta vara andelségares pengar pa
bésta satt.

Rutger Selin
VD, Nowonomics

uaﬁte

Kalqyl

4. Ni har lanserat Sparmal som gér det méjligt att
spara till annat &n pension. Hur viktig &r denna
produktutveckling for att bredda er malgrupp?

Det ar ett viktigt strategiskt steg for oss.. Vi
analyserar hela tiden var situation och ar lyhorda kring
vad vara medlemmar énskar. For oss ar detta ett
naturligt steg da vi ser att vara medlemmar ar lojala i
sitt sparande till pensionen sa vill vi séklart erbjuda
ett sparande till andra mal ocksé och inte tvinga vara
medlemmar att dela upp sitt sparande pé olika
plattformar nar de ar sé ndjda med var produkt.
Givetvis vill vi d& kunna erbjuda vara medlemmar ett
samlat sparande alldeles oavsett syfte.

5. Nyligen 6vertog ni nischfonden MetaSpace
Fund. Vad gor detta till ett viktigt strategiskt

steg och hur ser ni pd méjligheten till liknande
affarer?

Arbeta annu mer med mjukvara och kunna skapa fler
mojligheter att arbeta med att (internt i var back-end)
skraddarsy och skapa mervarde for olika kunder pa
ett enkelt och effektivt satt.

6. Ni ndmner ambitioner att expandera till 6vriga
Europa. Hur ser den langsiktiga tillvéixtstrategin
ut geografiskt och vad gér Nowonomics till en
bra investering?

Pensionsfragan ar i allra hogsta grad en fraga for alla
invénare i Europa. En &ldrande befolkning
tillsammans med en I&g nativitet ar redan nu ett stort
problem fér manga lander och det ser inte ut att
andras utan tvartom bli 4n varre. Da ar det otroligt
viktigt att alla inser att man maste ta storre eget
ansvar for sin framtida ekonomi. Precis som i Sverige
ar det valdigt manga ute i Europa som inte har eller
tror att de kan ha ett eget privat l&ngsiktigt sparande.
Det vill vi kunna erbjuda och vi har visat i Sverige att vi
kan. Att kunna erbjuda personer ute i Europa
mojligheten att séatta upp ett sparmal, till pensionen
eller for all del till ndgot annat, &r en valdigt kittlande
mojlighet som vi ser fram emot att realisera.

L&s mer om Nowonomics

NGM
COMPANY
INSIGHTS


https://investor.nowonomics.com/

NOWO. | VD-intervju med Rutger Selin

Nowonomics AB

7. Vad kommer bli den viktigaste milstolpen de
kommande 12 till 18 manaderna?

Vigéar snart ini en ny tillvaxtfas for att verkligen
trycktesta strategin med att erbjuda Sparmal. Var
malsattning ar att vi ska se en tydlig effekt av inflodet
av nya medlemmar som i sin tur kommer 6ka inflédet
till vara fonder &n mer. Mélet med detta &r sa klart att
skapa en trygg och I6nsam grundaffér. Som vi
kommunicerat sa réknar vi med forlust under 2026
givet en stérre marknadsféringsaktivitet men att detta
ska ta oss till en stabil operationell break even och
Ibnsamhet. Darefter s &r malet séklart att fortsatta
véaxa och sedan pa allvar att realisera malsattningen om
att etablera oss pé ndgon ytterligare europeisk
marknad.

Rutger Selin

. L&ds mer om Nowonomics
VD, Nowonomics
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https://investor.nowonomics.com/

GOOBIT 2= goup

VD Christian Ander: “Bitcoin pa
balansrakningen blir det nya
normala”

Presenteras av

. NGM
)vade Kalqyl ot



GOOBIT|

OM BOLAGET

Goobit Group AB, med varumarket BTCX, &r Sveriges &ldsta
bitcoinbolag och har sedan 2011 bedrivit verksamhet inom digital
valutavaxling. Bolaget driver en av landets forsta
handelsplattformar for bitcoin och erbjuder flera kompletterande
tjénster anpassade for olika kundsegment. Genom BTCX Express
ges mdjligheten till snabba och anvéndarvanliga kép, medan
Standard Bitcoin Exchange riktar sig till kunder med storre eller mer
aterkommande handelsbehov. For kunder som efterfragar
personlig service erbjuder Goobit dven en white-glove OTC-tjanst
med skraddarsydda upplagg och stdd vid stérre transaktioner.

Goobit adresserar behovet av enkel, trygg och professionellt
hanterad tillgéng till bitcoin. Goobit &r en av branschens mest
erfarna aktorer och har etablerat strukturer, kundprocesser och
rutiner som maojliggdr en séker handelsmiljé. Genom teknisk
infrastruktur och ett kundfokuserat arbetssatt hjélper Goobit bade
privatpersoner och foretag att kdpa och sélja bitcoin pa ett tryggt
satt.

Bolagets ambition &r att géra bitcoin enkelt och tillgangligt, oavsett
kundens tidigare erfarenhet. Med 6ver ett decennium i marknaden
och ett etablerat erbjudande &r Goobit att positionerade som en
palitlig aktér fér anvandare som sdker séker och professionell
bitcoinhandel.

Reglerad pionjar som gor Bitcoin enkelt, tryggt och tillgangligt féren
vaxande europeisk marknad

FAKTA

VD Christian Ander
Lista NGM Nordic SME
Ticker BTCX
Aktiekurs (SEK) 0,1
Antal aktier (miljoner) 361,1
Boérsvarde (MSEK) 36,5
Nettoskuld (MSEK) 9,3
Enterprise Value (MSEK 27,2
Insynségande 42,7 %
Nésta rapport 2025-12-15
STORSTA AGARE

Christian Ander 41,5%
Avanza Pension 5,5%

Furngarden AB 5,1%

Erik Bystrém 4,1%
Jacob Lindberg 2,3%

GBI Holding AB 2,0%
Karl-Mikael Syding 2,0%
Brad Mills 2,0%

Mikael Kénig 1,9%
Patrik Jepsson 1,9%

Tre anledningar till att investera

ETABLERAD
MARKNADSPOSITION

Goobit Group har 6ver 14 &rs erfarenhet inom
bitcoin och &r en av de &ldsta aktorernaiden
nordiska kryptomiljon. Med fokus pé
véxlingstjanster och OTC-handel har bolaget
byggt en stark och fértroendeingivande
position pé en allt mer reglerad marknad. Den
l&nga historiken ger bolaget bade trovardighet
och ett tydligt konkurrensévertag i en bransch
dar stabilitet blivit allt viktigare.

Kvartalsutveckling 2024-2025

STRATEGISK
BITCOINEXPONERING

Goobit Groups nyligen lanserade Bitcoin
Treasury-strategi innebér attbolaget aktivt
héller biteoin som en del.av sina finansiella
tillgéngar. Strategin ger bolaget en direkt
exponering mot bitcoin som langsiktig tillgéng
och kompletterar den befintliga verksamheten
inom vaxling och OTC-handel. Syftet &r att
stérka balansrékningen, diversifiera bolagets
tillgdngar och skapa en ytterligare véardedrivare
som kan utvecklas over tid i takt med
marknaden.

ERFARET TEAM

Goobit framhéller ett erfaret team,
etablerade partners och en tydlig strategi for
kommande &r. Kombinationen av
branschkompetens, regulatoriskt fokus och
langsiktiga mals&ttningar ger stabilitet
samtidigt som den skapar férutsattningar for
accelererad tillvéxt. Detta gor bolaget
attraktivt for investerare som soker en
reglerad och professionellt driven vag in pa
kryptomarknaden.

Kursutveckling, 12 ménader

200,0 186,4
150,0 P
- 1000
&
2 50,8 488
~ 50,0 30,6
08
(0X0]
-34 29 -39 1.7
< o o © o o
& &* o o &

Nettoomséattning

Goobit Group

W

= NGM All-Share Price Index



1. MiCA-ansd6kan dr central for er strategi. Vad
innebéar detta konkret for er affidr och vilka nya
maojligheter 6ppnar det upp i EU?

MiCA &r ett viktigt och nédvandigt steg for oss att
kunna erbjuda kryptotillgdngstjanster fullt ut inom hela
EU. Det stéarker fortroendet hos bade kunder och
investerare genom hogre krav pé sékerhet, kundskydd
och bolagsstyrning. Det innebér en tydlig och enhetlig
reglering. Auktorisationen 6ppnar dven majligheter till
nya partnerskap och produkter, samtidigt som vi
positionerar oss som en palitlig aktodr i en vaxande och
reglerad europeisk kryptomarknad. Vi kommer att
informera nar Finansinspektionen fattar beslut.

2. Kan du forklara er Bitcoin Treasury Strategy och
varfor detta dr en bra modell for bolaget?

Var Bitcoin Treasury-strategi innebér att Goobit aktivt
bygger upp och l&ngsiktigt forvaltar ett betydande
bitcoininnehav pé balansrakningen. Detta skapar en
dubbel vardeproposition med dels stabila intékter fran
var reglerade verksamhet och direkt exponering mot
bitcoin som en strategisk reservtillgdng. Modellen

attraherar bade bitcoin-maximalister och institutionella

investerare. P4 sikt syftar strategin till att maximera
béde bitcoininnehav och aktiedgarvarde pé ett
ansvarsfullt och tydligt satt.

3. OTC-verksamheten Private Banking vixer
starkt. Hur ser ni pa balansen mellan retail-
verksamhet och Private Banking framéver?

Vi ser ett 6kat behov av white-glove service fran bade
privatpersoner, féretag och framdver institutioner. |
takt med att storre aktdrer sdker professionell hjalp for
sina bitcoininvesteringar positionerar vi oss tidigt som
en etablerad och specialiserad partner med Gver 14 ars
branscherfarenhet.

14 Christian Ander
= YW'er VD, Goobit Group

uaﬁte
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GOOB'T | VD-intervju med Christian Ander

4. Vad anser du dr den storsta
missuppfattningen om Goobit Group?

Att vi sysslar med crypto som bred kategori. Vi
jobbar bara med det bésta och det &r och har alltid
varit Bitcoin. Den andra missuppfattningen ar att vi
har custodial 6ver kunders Bitcoin. Faktumet ar att
véra kunder véljer oss just pa grund av att de behaller
sitt direkta &gande och att alla vara tjanster samt
supporten ar pa svenska.

5. Vilka @r de viktigaste tillvaxtfaktorerna for
Goobit framgent?

| férsta hand ar det en godkand MiCA licens men
aven den tydliga trenden att cirka 10 %, alltsé 2,2
miljoner manniskor i Norden, innehar
kryptotillgangar. Vi ser alltsé en stadig 6kning av dels
agandeskap, intresse men dven samhallsdebatt om
crypto och viktigast av allt Bitcoin. Med var langa
erfarenhet och kundbas har vi en stark
tillvéxtpotential nar regelverket ar pa plats.

6. Hur sérskiljer sig Goobits erbjudande fran
andra aktorer i Sverige och internationellt?

Vara kunder behaller alltid sitt direkta &gande da allt
kops och siljs fran deras egna wallets. Det ar en av
de frAmsta anledningarna till att kunder valjer oss.
Ser man béde i Sverige och internationellt &r vi en av
branschens éldsta fortfarande aktiva bitcoinaktorer.
Vi firar faktiskt 15 &r 2026 vilket gor oss till en av
varldens mest langlivade aktorer inom bitcoin.

7. Vad kommer bli den stérsta viardedrivande
aktiviteten de kommande 12 till 18 manaderna?

Vihar en stor kundbas i Sverige och fortsatt samt
Okat kundfokus kommer att vara det mest
vardedrivande. Bitcoinvarlden ar transparent,
kunderna vet vad de vill ha och hur de vill 4ga sina
innehav. Vi ar en del av den kulturen, bdde genom
véra tjanster och genom vart engagemang i
samhaéllsdebatten, bland annat genom samtal i
Riksdagen i &r. Den trovardigheten ar en
konkurrensférdel.

L&s mer om Goobit Group
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https://goobit.se/investor-relations/aktien

GOLD TOWN
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GOLD TOWN

GAMES

OM BOLAGET

Gold Town Games ar en mobilspelsutvecklare specialiserad pa

sportsimulationer och managerspel. Bolagets fokus &r att skapa

l&nglivade spel med hog aterspelningsgrad genom lagom djupa
metaspel med progression och communitydrivna event. Spelen
riktar sig till sportfans varlden dver som sdker strategiska och
tavlingsinriktade upplevelser pd mobilen. Gold Town Games
nisch gor det majligt for bolaget att utveckla titlar med ldnga
livscykler och skalbara intédktsmodeller.

Bolaget arbetar [bpande med att vidareutveckla sina spel for att
stéarka spelupplevelsen och forlanga den kommersiella
livslangden. Genom metaspelsmekanik, &terkommande event

och kontinuerliga uppdateringar kan bolaget 6ka engagemanget

hos befintliga spelare och skapa férutsattningar for stabila
intakter over tid. Gold Town Games utvecklar och driver egna
IP:n inom sportsim/manager-segmentet och riktar sig till
internationella marknader dér sportspelsintresset ar stort.

Bolaget har som maél att skapa spel som kombinerar
tillgénglighet med strategiskt djup och som attraherar spelare
som uppskattar téavlingsmoment och lagbyggande. Genom att
arbeta med titlar som &r mdjliga att skala globalt och som
bygger pa aterkommande anvandarengagemang skapar Gold
Town Games forutsattningar for en portfolj med langsiktig
potential.

Tre anledningar till att investera

GLOBAL NISCHMALGRUPP

Gold Town Games riktar sig till en tydligt
definierad sportnisch inom mobilspel, dar
ishockey &r en global marknad med en kdpstark
spelarbas. Genom att fokusera pa en sport
med lagre konkurrens an bredare
mobilspelssegment skapar bolaget en mer
gynnsam position for att bygga langlivade och
differentierade titlar.

Kvartalsutveckling 2024-2025
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DATADRIVEN PORTFOLJMODELL

Bolaget bygger och forvaltar spel som har
lang livslangd och &terkommande intakter,
vilket ger béttre stabilitet och
forutsagbarhet i en annars volatil
spelbransch. Den portfélibaserade
modellen med kontinuerlig optimering
skapar majlighet att skala intékter éver tid
och minska beroendet av enskilda
lanseringar.

| Forflyttning mot storre marknad och starkare intaktsmodell

FAKTA
VD Par Hultgren
Lista NGM Nordic SME
Ticker GTG
Aktiekurs (SEK) 0,5
Antal aktier (miljoner) 16,4
Borsvarde (MSEK) 8,7
Nettoskuld (MSEK) 0,4
Enterprise Value (MSEK 8,3
Insynségande 2,7 %
Néasta rapport 2026-02-19
STORSTA AGARE
Vision Invest AB 29,8%
ESSEFF Fastigheter AB 15,2%
Nordnet Pensionsférsakring 12,8%
Karl Arnorsson 4,1%
Avanza Pension 3,1%
Par Hultgren 2,4%
Hultgren Invest AB 1,7%
ESSEFF Invest AB 1,3%
Marcus Olofsson 0,9%
Leif Evert Carlsson 0,8%
STARKA PARTNERSKAP

Licenser och samarbeten med etablerade
sportligor, sésom SHL, starker
trovardigheten och
marknadsforingskraften for bolagets titlar.
Dessa partnerskap bidrar bade till 6kad
synlighet och tillgang till attraktiva
malgrupper, vilket stodjer bolagets globala
tillvéxtambitioner.

Kursutveckling, 12 ménader
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GOLD TOWN

GAMES

1. Ni har forflyttat er frdn managerspel till iven PvP-
sportspel med Pocket Hockey. Vad innebér detta
strategiskt for bolaget?

Det breddar var marknad och 6ppnar dérren till en storre
malgrupp. Managerspel lockar strategifokuserade spelare,
medan PvP-sportspel attraherar actionorienterade och
konkurrensdrivna anvéndare. Strategiskt innebar detta tva
saker:

o Storre total adressbar malgrupp - fler spelartyper, fler
geografier.

o Starkare portfdlj - vi diversifierar risk och bygger ett
ekosystem dar vara titlar kan komplettera varandra.

Det starker ocksa var kompetens inom realtidsfunktioner

och PvP-design, vilket &r vardefullt for framtida lanseringar.

Vi har redan flera vardefulla lardomar frén Pocket Hockey
som vi kan ta med oss till eventuell framtida PvP-
sportspel.

2. Samarbetet med SHL verkar centralt for Pocket
Hockey. Hur viktigt &r denna typ av partnerskap for er
framgéang och hur ser ni pa liknande samarbeten
framover?

SHL-samarbetet &r mycket viktigt da det ger autenticitet
och igenkanning, marknadsforingskraft och organisk
réckvidd samt direkta dppningar mot klubbarnas fanbaser.
SHL k&r under hésten en Impact Tour genom Sverige med
fokus pé héllbarhet och séklart hockey. Pocket Hockey ar
en del av touren och det &r riktigt roligt att héra historier
om alla, framférallt barn, som spelare Pocket Hockey med
sitt favoritlag.

Framd&ver ser vi den har typen av partnerskap som en viktig
komponent. Licensierade sporttitlar tenderar att
konvertera och behélla spelare battre. Vi utvéarderar och
arbetar I6pande pa fler samarbeten — bade inom hockey
och andra sporter dér fanskap och ligastrukturer ar starka.

Par Hultgren

¥

uaﬁte

VD, Gold Town Games

Kalqyl

VD-intervju med Par Hultgren

3. Sdsongsberoende med hockeyspel dr tydligt i
siffrorna. Hur ser er strategi ut for att hantera detta
l&ngsiktigt och finns det planer pa att bredda
portféljen?

Ja, hockey &r en sésongsbetonad sport och det synsivara
nyckeltal. Langsiktigt hanterar vi detta genom:

1. LiveOps och events som héller engagemanget uppe
aven mellan sdsonger.

2. Portféljbreddning - att utveckla spel inom fler sporter
minskar sdsongsberoende.

Med nagon till aktiva sporttitel, med en annan cykel pa
sasongen sa kan vi halla en jAmnare niva. Inom koncernen
har vi till exempel ett Baseballspel med tillvaxtpotential
som skulle kunna stérka intéktsstabiliten. Det kan givetvis
framdver aven bli aktuellt med ytterligare PvP spel som
bidrar till bredd och stabilitet.

4. Ni har pabdrjat ett samarbete med RISE kring
utveckling av en VA-simulator som ska effektivisera
Sveriges vattenunderhall. Kan du beritta mer om
detta initiativ?

Det &r valdigt roligt och larorikt att vi kan anvanda var
spelteknik i ett professionellt, samhallsnyttigt
sammanhang. Vi ar har del av ett forskningsprojekt vars
syfte ar att tréna personal i att prioritera och effektivisera
felsdkning av VA-system for att minska driftstérningar i
vatten- och avloppsinfrastruktur. VA systemet i framforallt
Sverige ar i manga fall valdigt foraldrat och samhallet star
infér omfattande framtida investeringar for att
modernisera systemet.

For oss ar det en maojlighet att kapitalisera pa vara
tekniska- och speldesigns- kunskaper utanfor traditionella
spel. | framtiden kan det férhoppningsvis bredda
intéktsbasen och starka var innovationsprofil.

L4s mer om Gold Town Games

NGM
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INSIGHTS


https://www.goldtowngames.com/en/ir/

GOLD TOWN

GAMES

5. Hur arbetar ni med retention, monetarisering och
anvandartillvixt?

Vi arbetar datadrivet pé alla dessa punkter, mer specifikt:

Retention:

e Regelbundna LiveOps-event

o Utvardera och stérka onboarding med forstaelse och
tidiga beldningar

o Progressionssytem som skapar langsiktiga mal, vilket ar
valdigt viktigt for att behélla kunder och bygga en
l&ngsiktig affar.

Monetarisering:

e |IAP-modeller som inte ar enbart pay-to-win

o Tydlig value proposition i premiumvalutor och
sdsongspass

o Fokus pé& bred monetisering istallet for alltfor stort
beroende av fa storre kdpare

Anvandartillvaxt:

e Performance marketing med datadriven optimering

e Partnerskap/licenser som genererar organisk trafik

o Sociala funktioner som driver virality och spelar-
natverkseffekter

6. Ni har ambitionen att bli virldsledande inom mobila
sportmanagerspel. Vad krivs for att na dit och vilken
dr den storsta risken pa vigen?

Framforallt kravs riktigt bra spel, jag tycker att vi har nagra
spel som héller hog klass, séarskilt World Hockey Manager
och det nya Pocket Hockey. Vi gor vart basta for att
forbattra de spelen ytterligare. Samtidigt kravs innovation,
risktagande, standigt forbattrande och uthéllighet for att
bli varldsledande. Vi &r pa en resa mot vart basta spel. Ser
vi pa de tio &r som bolaget varit verksamhet har vi gjort
valdigt stora framsteg men vi &r dven langt ifran nojda.
Steg for steg med partnerskap, fler forbattrade titlar och
allt starkare LiveOps kompetens roér vi oss ndrmare
ambitionen om att leda inom genren.

?‘7 Par Hultgren
"3) VD, Gold Town Games
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VD-intervju med Par Hultgren

Storsta risken:

Att vaxa for snabbt utan att varje titel far den tid och
optimering som krévs, alternativt att konkurrensen frén
storre aktorer okar i vart segment. Fokus pa innovation,
kvalitet och effektiv resursanvandning &r avgdrande.

7. Vad kommer bli den stérsta viardedrivande
aktiviteten de kommande 12 till 18 manaderna?

Det beror pa exakta bolagsprioriteringar, men
vanligtvis &r de storsta véardedrivarna:

1. Fulllansering och skalning av Pocket Hockey
internationellt.

2. Nya partnerskap/licenser som starker var
sportportfdl;.

3. Vidareutveckling och lansering av kommande
sporttitlar.

Tillsammans ska dessa aktiviteter bdde dka
aterkommande intakter och minska beroendet av
enskilda titlar.

Lds mer om Gold Town Games
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VD Jan Lindgvist: “Vi férbereder oss
for att visa var teknik fér variden”
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Skalbar sdkerhetsteknik i global utrulining med vaxande kommersiell traction

OM BOLAGET FAKTA
VD Jan Lindqvist
Railway Metrics and Dynamics ar ett svenskt teknikbolag som Lista NGM Nordic SME
utvecklar sensorer, kameror och mjukvara for att dvervaka och )
Ticker RMDX
analysera jarnvagsinfrastruktur och rullande materiel. Med
e Aktiekurs (SEK) 0,9
hjalp av Al och maskininlarning kan bolagets system ) -
identifiera avvikelser, upptécka slitage och ge tidiga Antal aktier (miljoner) 697
varningssignaler som stédjer bade sakerhetsarbetet och det Borsvarde (MSEK) 62,6
forebyggande underhallet. Lésningarna syftar till att skapa en Nettoskuld (MSEK) -3.8
mer driftsaker jarnvag dar underhall blir mer planerat och Enterprise Value (MSEK 58,8
mindre reaktivt. Insynsagande 14,2 %
Nésta rapport 2026-02-26
Bolagets teknik bidrar till digitalisering av jarnvagssektorn
genom att tillhandahélla datadrivna insikter i realtid. Detta ger . .
operatdrer och infrastrukturdgare battre beslutsunderlag och STORSTA AGARE
mojlighet att optimera resursanvandning, minska Bo EKl&f 121%
driftstorningar och hoja sékerhetsnivan. RMDs system &r Basildon Investment AB 10,4%
utformade for att vara skalbara och applicerbara i olika Fredrik Ragmark 9,5%
A L . .. Jan Lindqvist med familj 8,9%
jarnvagsmiljder, vilket gor att boolaget kan adressera ett brett Henrik Bjerkin 5.7%
spektrum av anvéndningsomraden inom modern Railway Metrics And Dynamics 5,3%
jarnvagsovervakning och underhall. Howard McCall 4,6%
Therese Wentzel 4,3%
Hedvig Hedberg 4,3%
Pontus Karsbo 4,1%
Tre anledningar till att investera
BEKRAFTAD EFTERFRAGAN STARK PATENTPORTFOLJ BRED GEOGRAFISK ANVANDNING

. Bolaget arbetar med en affarsmodell som
Bolaget har en omfattande patentportfolj

- et e . fungerar pd ménga geografiska
jarnvégsmarknad och har redan Sorn taoker centrala Ao Lgeglo haravaran marknader, inklusive hela Europa, baserad

h ) . lodi
o'|C|< flen biﬁiﬂ:gialdz(ﬁéttst;gog‘n’ pa TAAS (Technology As A Service), vilket
VIKSLSRE O e Tor S ger skalbarhet och méjligheter till

Bolaget verkar pa en mycket stor global

mottagit bestéllningar, vilket majliggdr

utrullning av produkterna. Tekniken &r I&sninaar. Portfélien stérker bolagets
. . ) ? nlr?g B ! reerboiage aterkommande intakter. Affarsmodellen
skalbar éver hela varlden och beskrivs l&ngsiktiga konkurrenskraft genom att R 1
. . B ) ar framtagen for att snabbt kunna
som efterfragad och i flera delar unik. sakerstélla att algoritmerna och integreras i olika jarnvagssystem och

datainsamlingsmetoderna &r svéra att

) operatdrsmiljder, vilket stodjer en
kopieras eller reproduceras av konkurrenter.

internationell expansion.

Kvartalsutveckling 2024-2025 Kursutveckling, 12 ménader
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VD-intervju med Jan Lindgvist

1. Ni erbjuder bdde PMU-sensorer och andra
sensorer samt mjukvara. Kan du beskriva ert
kunderbjudande i sin helhet och vilka typer av
kunder ni riktar er mot?

Vi erbjuder kameror till jarnvagsforetag, (ex. Green
Cargo, Véte etc.) vilka betalar abonnemang per dygn
(TAAF).

Véra sensorer erbjuder data for infrastrukturen sd som
sattningar i sparen (undvika olyckor och forebyggande
underhall) framst till Infrastrukturdgare, i Sverige ar det
Trafikverket. | USA &ger jarnvagsbolagen oftast bade
infra och materiel.

For tagen erbjuder vi ur 6vervakning av hjulstatus (UH),
vikt, bromstryck, instabilitet, lager- temperaturer, allt
gér digital tradlost till kundens transportscenter eller
lokférare. Och Det ar jarnvagsforetagen som ar de
vigaste kundkategorin (SJ, Green Cargo, BNSF etc)

2. Vilka férdelar har era I6sningar mot
konkurrerande I6sningar?

Vilevererar en komplett process for tagforingen, inte
bara sensorer, ingen annan gor detta.

3. Ni vann nyligen en upphandling med Trafikverket
till ett virde om 10,5 MSEK. Kan du berdtta mer om
affdren och vad det innebér for er?

Det ar avropsavtal dar tagforetag avropar var PMU:C
som &r en precisions GPS och en lokdator, en &n mer
avancerad sensor for bade persontag och godstéag.
SOS alarm har patalat vikten av att veta vart tag
befinner sig i alla Idgen och PMU:C &r en hornpelare i
detta. Trafikverket beddmer volymen till 500 enheter
som betalas via abonnemang TAAS (Technology As A
Service).

Jan Lindqvist
VD, Railway Metrics and
Dynamics
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4. Ni har nu inlett tester av er nya lastviktssensor i
skarpt ldge. Hur ser er produktpipeline ut och vilka
produkter ska driva tillvixten de kommande 12 till
24 ménaderna?

Kameran, PMU och PMU:C kommer drivar tillvaxten
under de ndrmsta 12 manaderna. Sedan kommer
Lastviktsensorn= ATD (Automatik Train Departure).

5. Testprojekt pagar i USA, Indien, Brasilien och
Indonesien. Vad ir er strategi for att ga fran
testprojekt till kommersiella order i dessa
marknader?

RMD har agenter Indonesien och Indien dar de har fatt
PMUer for tester, i USA och Brasilien &r var
Styrelseordférande (som ar Amerikan) drivande. |
dessa marknader ar det rent kund-drivet (till att borja
med) darfor ar testerna viktiga eftersom det &r kunden
som hort av sig till oss fér de har intresse. Alltsa ar man
nojd sé finns det stor chans till bestalining av serie
produkter.

Vijobbar med att I6sa konnektiviteten pa vissa
marknader/regioner, via Starlink, ndtverk etc. Vilket blir
en del av strategin fér att komma in snabbare

L4ds merom RMD
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VD-intervju med Jan Lindgvist

6. Regeldndringar som Arbetsmiljoverkets
kommande férbud ndmns som en drivkraft. Hur
viktig @r denna typ av regulatoriska
forandringar for er forsaljning?

Kortsiktigt otroligt viktigt fér snabbare férséljning av
kameran i Sverige och senare Europa,
Arbetsmiljoverket utdkar sitt vites forfarande for
narvarande till fler jarnvagsbolag i Sverige.

Jan Lindqvist
VD, Railway Metrics and
Dynamics

7. Hur ser er finansieringsstrategi ut framat och
vad #r den viktigaste milstolpen for att nd
positivt fritt kassaflode under 2026?

Det viktigaste for oss under 2026 &r att leverera de
bestallningar som ligger och Arbetsmiljéverkets
vitesforfarande fortsatter, dd kommer RMD vara
kassaflddespositiva under Q3/Q4 2026.

L4s merom RMD
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VD Joakim Granemo: “Vi har lagt en
stabil grund for langsiktig tillvaxt”
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LEVEL BIO |

resultat

OM BOLAGET

Level Bio ar en nordisk life science-koncern med en integrerad
verksamhet inom tillverkning och distribution av medicintekniska
produkter. Koncernen fungerar som moderbolag och samlar sina
operativa aktiviteter i dotterbolagen CyberGene och Techtum Lab.
Genom denna struktur kombinerar Level Bio egen produktutveckling
med ett starkt distributionsben, vilket skapar en sammanhéllen modell
for att méta behov hos béade kliniska och forskningsinriktade kunder.

CyberGene utvecklar och tillverkar diagnostiska kit fér den kliniska
marknaden. Produkterna anvands inom laboratoriemiljéer dér tillforlitlig
och standardiserad diagnostik &r avgérande. Bolaget har specialiserat
sig pa testlésningar som stédjer kliniska analyser och bidrar till effektivt
beslutsstdd inom sjukvarden. CyberGenes verksamhet omfattar bade
forskning, utveckling och produktion, vilket ger en komplett kedja fran
idé till fardig produkt.

Techtum Lab verkar som distributér och fullservice-partner till
molekylérbiologiska laboratorier i Norden. Bolaget har ett erbjudande
som omfattar innovativa produkter inom nésta generations
sekvensering (NGS), single-cell-analys och labbautomation. Genom att
kombinera teknisk expertis med stdd for kundernas arbetsfloden
hjélper Techtum Lab forsknings- och diagnostiklabb att implementera
moderna metoder och I&sningar. Tillsammans skapar dotterbolagen en
bred och kompletterande portfélj som positionerar Level Bio som en
aktér med bade egen produktutveckling och stark marknadsnérvaro
inom nordisk life science.

Stark vandning med véxande efterfrdgan och forbattrade

FAKTA

VD Joakim Granemo
Lista NGM Nordic SME
Ticker LEVBIO
Aktiekurs (SEK) 0,3
Antal aktier (miljoner) 68,4
Borsvarde (MSEK) 22,6
Nettoskuld (MSEK) -1,6
Enterprise Value (MSEK 21,0
Insynsdgande 42,8 %
Nésta rapport 2026-02-19
STORSTA AGARE

Labkompaniet i Sverige AB 29,1%

Tre anledningar till att investera

OMSTALLD PORTFOLJ

Level Bio har efter covid anpassat
produktportfélien, sarskilt inom
Techtum Lab, for att m&ta kundernas
©kande behovinom
precisionsdiagnostik. Vd framhaller
att denna omstallning &r en central
forandring som stérker bolagets
erbjudande gentemot marknaden.

Kvartalsutveckling 2024-2025

STARKT ORGANISATIONEN

Bolaget har investerat i nya affarssystem
och varumérke samt byggt upp en
organisation med tydligare
forsaljningsfokus och ratt kompetens pa
plats. Enligt vd &r dessa forandringar
viktiga for bolagets utveckling och
operativa genomférande.

Tobias Schén 6,9%
Active Healthtech Nordic AB 5,1%
Jorgen Henriksen 4,8%
Avanza Pension 4,5%
Bengt Koltman 3,9%
TTA-LG HoldCo AB 2,8%
Anders Reisch 2,2%
Ulrica Karlsson 2,1%
Stig-Olof Svantesson 2,0%
TYDLIGA RESULTAT

Level Bio har under 2025 visat stark
omséattningstillvaxt, forbattrat resultat
och positivt kassaflode. Vd understryker
att bolaget nu ser konkreta effekter av det
arbete som gjorts, vilket bekraftar att
atgarderna haft genomslag i den
finansiella utvecklingen.

Kursutveckling, 12 ménader
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LEVEL BIO | VD-intervju med Joakim Grénemo

1. Ni har tre verksamhetsomraden: distribution via
Techtum Lab, egenutvecklade produkter via
CyberGene och instrument. Hur ser den langsiktiga
strategin ut for respektive verksamhetsomrade?

Techtum Lab ar den stdrsta och mest centrala delen av
koncernen. Var vision att etablera oss som en ledande
Nordisk aktér inom laboratorielésningar, dar vi
kombinerar en portfolj av unika produkter fran innovativa
leverantérer globalt i kombination med komplett utbud av
generell labbutrustning. Férséljning av bade instrument
och reagens skapar en produktmix med bade
aterkommande stabila intékter och stérre
instrumentafféarer. Vi expanderar i samtliga nordiska
lander genom att rekrytera kompetent personal med djup

forstaelse for vara produkter och respektive marknader.
Tillsammans med en egen, dedikerad serviceorganisation
ska Techtum Lab sékerstélla snabb support, hég
tillgédnglighet och langsiktigt hallbara kundrelationer.

CyberGene har en portfélj av produkter inom
fosterdiagnostik och manlig infertilitet som ar en viktig
delirutinanalys hos sjukhus globalt. Bolaget ska vaxa
genom att expandera till nya marknader via partnerskap
med lokala distributérer som kan marknaderna, samt
arbeta for regulatorisk godkdnnande enligt det nya
europeiska regelverket IVDR.

2. Kan du forklara vad som gor era produkter inom
fosterdiagnostik och manlig infertilitet unika pa
marknaden?

En viktig del &r expansion till nya marknader. For
distributionsverksamheten i Techtum &r det centralt att vi
har 6rat mot rélsen och férutser marknadens behov med
ratt I6sningar pa nuvarande och kommande utmaningar,
nagot som Techtum varit valdigt bra pa historiskt.

Joakim Granemo
VD, Level Bio
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3. Vad anser du dr den stérsta missuppfattningen
om Level Bio?

Marknaden har missat att vi star pé en mycket starkare
plattform idag an for ett &r sedan déar

alla delar i bolaget utvecklas i en positiv riktning. Med
rétt organisation, en férandrad

produktportfolj och stark tillvaxt star viien bra position
for att fortsétta denna utveckling.

4. Techtum Lab vann nyligen en férsta upphandling
for instrumentet iconPCR till ett

varde om 1,4 MSEK. Kan du utveckla vad denna
affdr innebér och vilken betydelse den

har for er framat?

iconPCR ar ett unikt och innovativt nytt gPCR
instrument. Det skapar mojligheter for vara

kunder att férbattra datakvalitén, férkorta arbetsfléden
och samtidigt minska kostnader for

reagenser i arbetsfldden fér ndsta generations
sekvensering (NGS). D& anvandningen av

genomisk data 6kar och NGS &r en nyckelpelare i detta,
sa ser vi stor potential for iconPCR att

direkt skapa tydlig nytta for vara kunder. Med ett
exklusivt nordisk avtal och den enda aktéren

som kan erbjuda denna |&sning ser vi stor potential att
vara en tillvéxtdrivare framat.

5. Vad kommer bli den storsta viardedrivande
aktiviteten de kommande 12 till 18
manaderna?

Den utveckling som sker nu inom precisionsdiagnostik
samt inom avancerade terapildkemedel dar staten
signalerar ett 6kat fokus och vi ser stora investeringar
som gors for att utveckla och férbéattra kapaciteten
inom dessa omraden. Vi &r val positionerade med ratt
produkter for att kapitalisera pé utvecklingen samtidigt
som vi stottar med produkter som foérbattrar vara
kunders arbete.

L&s merom Level Bio
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LEVEL BIO | VD-intervju med Joakim Grénemo

6. Hur ser végen till lIonsamhet ut och vilka &dr de
viktigaste milstolparna fér att na dit?

Bolagen har en effektiv kostnadskontroll och produkter
med fina bruttomarginaler. Det absolut viktigaste &r att
fortsatta driva omsattningstillvaxt med bibehallna
marginaler for att &ven visa en stark och stabil
utveckling av bolagens I6nsamhet. Vi ska
opportunistiskt, ndr marknad och ekonomi tillater,
expandera produktportféljen samt anstélla och/eller
férvarva oss till 6kad narvaro i fler Iander.

Joakim Granemo
VD, Level Bio

L&s merom Level Bio
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'
POLYMER j’, | Avancerade premiummaterial som driver precision, global tillvaxt

FACTORY och skalbar kommersialisering
FAKTA
OM BOLAGET
VD Mats Wallnér (tf)
Polymer Factory utvecklar och séljer avancerade dendritiska Lista NGM Nordic SME
material och kalibreringslésningar som anvands inom analys, Ticker POLYMER
diagnostik, bioteknik och lakemedelsutveckling. Bolagets Aktiekurs (SEK) 0.7
produkter kdnnetecknas av hog precision, stabilitet och Antal aktier (miljoner) 16,2
reproducerbarhet, vilket majliggér mer tillférlitliga matningar Borsvarde (MSEK) n.3
och forbattrad datakvalitet. Kundbasen omfattar bade Nettoskuld (MSEK) 2%
forskningsinstitutioner och globala industriféretag som stéller Enterprise Value (MSEK 8,6
hoga krav pa materialens prestanda och standardisering. Insynségande 45,5 %
Néasta rapport 2026-02-17
Efterfrégan pa denna typ av material dkar i takt med att
analytiska system blir mer avancerade och behovet av exakta STORSTA AGARE
och repeterbara metoder véxer. Polymer Factory adresserar
detta genom skalbara produkter och teknologier som kan Michael Malkoch 13,2%
. . - - o Mats Wallnér 11,3%
anvandas i applikationer som tidigare varit svara att Eva Malmstrém 10,8%
genomfdra. Bolagets I6sningar bidrar till forbattrad Anders Hult 10,1%
instrumentprestanda, hégre kvalitet i dataanalys och nya (L TR 2L
Swedbank Forsékring 2,4%
mojligheter inom forskning och utveckling. Ossian Vilhelm Quell Streling 2.3%
Gerhard Dal 2,2%
Inga-Marie Larsson 1,8%
Nordnet Pensionsférsékring 1,5%
Tre anledningar till att investera
SKALBARA PREMIUMPRODUKTER GLOBALA KUNDRELATIONER STRATEGISKA PARTNERSKAP
Partnerskapen med Bruker och Merck ger
i béad knadsréackvidd och validering,
FRIET FEGIenCHUeRr s £l Bolaget séljer till flera varldsledande ade markng srgfz & & E
produkter med premiumkaraktar och organisationer och verkar inom snabbt medan bogts B ey I
Siliagd i VA i Bt
starka marginaler, samtidigt som vaxande segment som masspektrometri, moj \gggrorgah|s o 0 )
. I diaanostik och avancerad medicinsk investeringar, vilket skapar en attraktiv
bolaget har ena@xande portfolj av forsgkmn avkastningsprofil med internationell
unika teknologier. o skalningspotential.
Kvartalsutveckling 2024-2025 Kursutveckling, 12 ménader
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FACTORY | VD-intervju med Mats Wallnér

1. Ni har 6ver 300 produkter inom flera
kategorier. Vad driver tillvixten idag och var
ser ni storst potential?

Tillvéxten drivs framst av véra kalibreringsmaterial,
sarskilt SpheriCal®, som far allt storre genomslag
inom masspektrometri. Efterfragan dkar daven pa
véra funktionaliserade dendrimerer som anvands
inom diagnostik och avancerad analys. Framat ser
vi storst potential inom omraden dar vara material
forbattrar instrumentprestanda, héjer
datakvaliteten eller m&jliggér nya applikationer —
séarskilt inom automatiserad kvalitetskontroll,
precisionsdiagnostik och ndsta generations
masspektrometri.

2. SpheriCal® &ar idag en premiumprodukt inom
masspektrometri. Vad gor den unik och hur ser
konkurrensen ut?

SpheriCal® utmarker sig genom sin stabilitet,
reproducerbarhet och plattformsoberoende
anvandbarhet. Den m&jliggér snabbare och mer
tillforlitlig kalibrering jaAmfért med traditionella
standarder. Att den integrerats i ldsningar som
Brukers QSee™ éar en stark validering.
Konkurrerande standarder — ofta polymera eller
peptidbaserade — kan inte matcha SpheriCal® i
prestanda, vilket gér Polymer Factory till en viktig
aktdr inom premiumsegmentet.

Mats Wallnér
VD, Polymer Factory
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3. Partnerskapen med Bruker och distribution via
Merck verkar centrala. Hur ser tillvixtstrategin ut
mellan partners och direktforsiljning?

Partners och direktférsaljning spelar kompletterande
roller. Integrationen hos Bruker ger global réackvidd
inom masspektrometri, medan Merck erbjuder skalbar
atkomst till forskningskunder varlden Gver.
Direktférséljning hjélper oss att bygga kundrelationer,
forsta applikationer och identifiera nya behov.
Partnerskap driver volym och validering;
direktférsaljning driver insikt och marginaler.

4. Era produkter anvands inom IVF,
cancerdiagnostik, dermatologi och mycket mer.
Vilka omréden bedémer ni har stérst potential?
Den stérsta potentialen finns inom applikationer som
kraver hdg precision och forbattrad datakvalitet.
Masspektrometri och avancerad diagnostik vaxer
snabbt eftersom vara material mojliggér mer kénslig
och reproducerbar analys. IVF och medicinska
applikationer visar ocksa 6kande efterfrégan pa
molekylar stabilitet och standardisering. Dermatologi
och lakemedelsleverans &r fortsatt lovande omréden
dar vara dendrimerer forbéattrar penetration eller
leveransprestanda.

5. Hur ser er pipeline och er roadmap ut fér nya
material och teknologier?

Var pipeline fokuserar pa nasta generations
kalibreringslésningar, avancerade dendritiska material
for medicinska och biotekniska applikationer samt nya
plattformar fér kvalitetskontroll. Roadmapen inkluderar
utdkade SpheriCal®-produktlinjer, nya
funktionaliserade dendrimerer och
applikationsspecifika material som moter framvéxande
kundbehov. De viktigaste prioriteringarna ar skalbarhet,
premium-marginaler och att utnyttja var befintliga
teknologibas.

L&ds mer om Polymer Factory
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6. Vilken aktivitet kommer att skapa mest viarde
de kommande 12-18 ménaderna?

De frdmsta vérdedrivarna inkluderar att skala
kommersialiseringen av vara premiumprodukter —
sérskilt SpheriCal® - samt att férdjupa strategiska
partnerskap med Bruker och Merck. Att utdka
anvandningsomraden, starka direktforsaljningen i
Europa och Nordamerika och lansera nya
produktgenerationer dr ocksa viktiga steg.
Karnfokus ligger pa att 6ka forséljningen, 6ka
aterkommande intakter och befésta var position
som en premiumleverantdr av avancerade analytiska
material.

Mats Wallnér
VD, Polymer Factory
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| VD-intervju med Mats Wallner

7. Hur ser er finansieringsstrategi ut och hur
planerar ni att nd positivt fritt kassaflode?

Vi betonar organisk tillvaxt, hégmarginalprodukter
och en kostnadseffektiv operativ modell.
Partnerskapen mojliggdr skalning utan motsvarande
kostnadsokning, vilket forbattrar kassaflodet.
Positivt fritt kassafldde kommer att drivas av 6kade
premiumsegment-intékter, starkare
kundpenetration i Nordamerika och Europa samt
utokad direktforséljning. Vianvander ocksa selektiv
projektfinansiering och icke-utspadande stdd.
Strategin bygger pa ldnsamma segment, skalbar
distribution och disciplinerat kostnadsfokus.

L&ds mer om Polymer Factory
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ener | Ledande inom naturliga kéldmedier med véxande europeisk nérvaro

OM BOLAGET FAKTA
Enrad ar ett svenskt miljgteknikbolag baserat i Boras och ar en av VD Andreas Béckang
Europas ledande utvecklare och tillverkare av kylaggregat och Lista NGM Nordic SME
varmepumpar som anvénder naturliga kéldmedier. Bolaget Titelair ENRAD
arbetar framst med propan R290 i stéllet for traditionella Aktiekurs (SEK) n
kéldmedium som HFC och HFO, vilket innebér att deras ) »
L. e e . Antal aktier (miljoner) 27,0
|6sningar ar fria fran F-gas och PFAS. Genom detta erbjuder 5 VISEK
" . e [l Orsvé 299,9
Enrad energisnala och naturliga alternativ for bade komfortkyla orovarde (MSEK)
SRR VTR, Nettoskuld (MSEK) -15,0
Enterprise Value (MSEK 2849
Bolagets sortiment bestar av moduléra kylaggregat och Insynségande 0,0%
varmepumpar som kan anvéndas i en rad olika miljoer, sésom N&sta rapport 2026-02-27
slott, sjukhus, industriella anlaggningar och bostadsfastigheter.
Maskinerna utvecklas, tillverkas och séljs i Sverige, och Enrad har
aven etablerat ndrvaro i Norge och Nederldanderna genom STORSTA AGARE
expansion av verksamheten.
Gosta Welandson med bolag 75,9%
Enrads teknologi &r utformad for att hjélpa kunder att fasa ut Futur Pension 12,1%

Adaptivus Holding AB 1,8%

David Nyman  0,8%

Saleh Kebire  0,7%

Swedbank Forsékring  0,5%

Mergers & Acquisitions Worldwide AB  0,5%
Avanza Pension  0,5%

Andreas Thérne  0,4%

Scan-MergerAS  0,4%

fossila brénslen och miljéfarliga kéldmedier genom att erbjuda
hallbara systemlésningar som bygger pa naturliga kéldmedier.
Genom att anvénda propanbaserade system kan kunderna ta
steg mot bade klimatmassig hallbarhet och minskat beroende
av internationella kdldmediestrommear. Enrads I&sningar bidrar
darmed till modernisering av kyla och varme i en rad
samhallskritiska och kommersiella tillampningar.

Tre anledningar till att investera

KOMPETENSDRIVEN
POSITIONERING

STABIL TILLVAXT PRISAD PRESTANDA

Enrad har mottagit flera
branschutmérkelser, sdsom European
Heat Pump Award och Arets Kyl-
varmepumpsforetag. Dessa priser
bekréaftar att bolagets teknik haller hog
niva och star sig mycket val i
konkurrensen med storre etablerade
aktorer.

Enrad bygger l&ngsiktigt upp en stark
kompetensbas inom naturliga kdldmedier
genom att etablera egen utbildnings- och
certifieringskapacitet for kyltekniker.
Detta starker bolagets strategiska
position i enbransch som stér infor
omfattande omstélining mot R290 och
andra naturliga kéldmedier.

Enrad har haft en konstant tillvaxt
sedan noteringen 2017. Bolaget har
under hela perioden fortsatt investera
i kunskap, teknik och skalbarhet, vilket
visar pa en uthallig och langsiktig
utvecklingsstrategi.

Kvartalsutveckling 2024-2025 Kursutveckling, 12 ménader
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Cﬂde | VD-intervju med Andreas Backang

1. Kan du berédtta mer om ert viardeerbjudande
och era framsta konkurrensfordelar?

Vi har paketerat var kunskap i en standardiserad
produkt som kan skalas fran 100 kW upp till flera
megawatt och tacker ett brett spektrum av
temperaturomraden. Vart produktprogram kan
uppfattas som litet, men just det ar var styrka, det
ger enkelhet, flexibilitet och kostnadseffektivitet.
Utdver produkterna erbjuder vi tjanster som t.ex.
Overvakning av prestanda, prediktivt underhall,
energirapporter och utbildning. Sedan starten har vi
varit helt dedikerade till naturliga kéldmedier, vilket
garanterar lang livslangd och framtidssakra
anlaggningar for vara kunder.

2. Ni lyfter fram Nederldnderna som en
prioriterad marknad och har nyligen tagit er
forsta order dér. Vad dr det som gor just
Nederldnderna strategiskt viktigt for er
expansion?

Nederlédnderna har ambitidsa klimatmal och driver pa
for en snabb omstalining bort frén fossilgas, vilket
driver efterfragan pa hallbara varme- och kylsystem.
Dessutom har Nederlanderna haft flera stora PFAS-
relaterade skandaler, vilket gor att kunder aktivt
soker l6sningar fria frdn HFC- och HFO-kéldmedier.
En annan viktig faktor ar att landet har goda
forutsattningar for akviferbaserade system, en teknik
som vara produkter &r perfekt anpassade for.
Kombinerat med en hég innovationsgrad och stark
vilja att investera i gron teknik gor detta
Nederlénderna strategiskt viktigt for var expansion.

?g( Andreas Backang
iy VD, Enrad
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3. Ni satsar stort pa en ny fastighet dir
produktion, produktutveckling och utbildning

samlas under samma tak. Hur forandrar detta er
affarsmodell framoéver?

Var affarsmodell stér fast, men den har satsningen
tar den till nasta niva. Med ett komplett kyl- och
varmepumpssystem kan vi demonstrera i praktiken
hur man projekterar och optimerar for hégsta
energiprestanda. Det ar ett tydligt bevis pa vart
kunskapsdriv och en férdel nar branschen nu férséker
folja efter.

4. Kompetensbristen bland kyltekniker ndmns
som en utmaning. Hur stor pdverkan har detta pa
er tillvdxt och vilken roll spelar er utbildnings-
och certifieringsplattform langsiktigt?

Vi konstruerar vara maskiner med fokus pé enkel och
tidseffektiv installation och underhéll for att halla
nere personaltid pa plats. Var dvervakningstjanst
EPIC sparar tid genom att ge full kontroll Gver
prestanda och maojliggora prediktivt underhall vilket
minskar extra service och onddiga resor till
anlaggningar. Med de nya certifieringskraven for
féretag och personer som arbetar med naturliga
kéldmedium vill vi ta en aktiv roll och dela med oss av
var kunskap, samtidigt som vi skapar nya
affarsmajligheter. Kraven éppnar for 6kad tillvaxt
genom att vi kan sélja mer tjanster, men vi ar
medvetna om vara egna resursbegransningar. For att
genomfdra utbildningar och certifieringar kravs
kompetens som dven behdvs i andra delar av
verksamheten. Hur detta kommer att paverka var
tillvéxt &terstér att se, men vart fokus ligger fortsatt
pé utveckling och tillverkning av maskiner.

Lds merom Enrad
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Cﬂde | VD-intervju med Andreas Backang

5. Vad kommer bli den storsta viardedrivande
aktiviteten for Enrad de kommande 12 till 18
manaderna?

Vihoppas naturligtvis att Nederldnderna kommer i
géng snabbt - det 4r en stérre marknad &n Sverige
och Norge tillsammans, vilket ger stor potential fér
var fortsatta expansion.

6 Regelverket och standarduppdateringar inom
kyl- och virmepumpsteknik d@r under férandring.
Hur péverkar detta er produktutveckling och var
ser ni den storsta tillvaxtpotentialen?

Vi har varit anpassade till dessa uppdateringar sedan
starten, sé de paverkar inte var affar. Vi fortsatter
gora det vi gor idag - leverera hallbara och effektiva
|6sningar. Var styrka ar att vi har paketerat var
kunskap i en standardiserad produkt som moter
dessa krav och gor produktutveckling och
uppskalning enkel.

*3/ Andreas Backang
¥y  VD,Enrad
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7. Vad gor Enrad till en bra investering enligt dig
och hur ser véagen till Ionsamhet ut?

Det hér &r en lang resa. Precis somialla
industriféretag krévs en viss volym innan
|6nsamheten blir varaktig, vi méste passera en viss
omséttningstréskel. Det vi gor &r resurskravande -
men noédvandigt for kvalitet, leveransférmaga och
tillvéxt. | varas tog vi in kapital for att kunna accelerera
planen 2025-2026 inom produktion,
produktutveckling och férséaljning. Jag avslutar som
jag brukar i mina VD-kommentarer: Ge aldrig upp,
uthallighet och mod kommer att ge resultat.

L4s merom Enrad
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SLG | Strukturell omstallning som skapar momentum

SAFE LANE

GAMING

OM BOLAGET FAKTA

VD Jesper Nord
Safe Lane Gaming &r ett spelbolag som férvarvar, utvecklar Lista NGM Nordic SME
och férlanger livslangden pa mobilspel med redan etablerad e e
spelarbas. Bolaget fokuserar inte pa att skapa riskfyllda nya oer
titlar, utan tar i stéllet dver spel som har befintliga intékter och Aktiekurs (SEK) 1,7
fortsatt potential. Genom att arbeta med spel som redan Antal aktier (miljoner) 8,3
fungerar minskar bolaget utvecklingsrisken och kan i stéllet Bérsvarde (MSEK) 14,4
koncentrera sina resurser pa forbattringar, optimering och Nettoskuld (MSEK) 10
|6pande drift.

Enterprise Value (MSEK 13,5
Safe Lane Gaming adresserar ett tydligt behov pé Insynsdgande 27,9 %
mobilspelsmarknaden, dar manga aldre spel tappar fart nar Né&sta rapport 2026-02-18
ursprungsutvecklarna gar vidare till nya projekt. Bolaget tar
Over dessa titlar, effektiviserar och uppdaterar dem, bygger
event, dppnar nya marknader ooch arbetat aktivt med STORSTA AGARE
monetisering och retention. Malet ar att ateraktivera och
vidareutveckla spel som annars riskerar att stanna av i bade Lane Capital AB 26.6%
tillvaxt och intakter. Per Ekstig 25,8%

Thomas Jansson 10,9%
Bolagets modell bygger pé att forvarva titlar med befintlig Iron Branch Invest AB 6,0%
H 0,
speltrafik och darefter forlanga deras livscykel genom event, Anders Westling 4.2%
ny funktionalitet och férbattrade system. Safe Lane Gamin Avanza Pension 2.8%
v .. . 4 ) 9 Klirr och Klang AB 2,0%
arbetar dven vidare med spelens IP, som i fallet Penny Jump, JafiEm EEmlen 1.9%
for att skapa ytterligare spelvérden. Bengt Gustafsson 1,4%
Kristian Persson 1,1%
Tre anledningar till att investera
BEPROVAD MODELL FORBATTRAD FOKUS STARKARE UTGANGSLAGE

Safe Lane Gaming har &tergétt till sin
Bolaget har avyttrat Raketspel och

aterstéllt balansen i verksamheten. Fokus
ligger nu &ter pa den afférsstrategi som
vidareutveckla mobilspel med lang historiskt skapat varde, med tydlig
livslangd och stabila intakter. Vid lyfter forvarvsinriktning och en mer sund
kostnadsstruktur. Vd framhéller att Safe
Lane Gaming ar mer fokuserat och

VD beskriver att bolaget stér starkare an
pé lange efter omstéliningen. Med Battle
Camp som bas och en tydlig strategi ser
han potential for bade organisk tillvaxt och
framtida férvarv. Den nya riktningen ar
central for bolagets kommande

ursprungliga och beprévade
affarsmodell: att férvarva och

fram att denna modell tidigare visat

sig framngangsrik, bland annat genom o e utveckling.
kapitaldisciplinerat an tidigare. <
arbetet med Battle Camp.
Kvartalsutveckling 2024-2025 Kursutveckling, 12 ménader
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SAFE LANE

SLG | VD-intervju med Jesper Nord

GAMING

1. Ni sélde av dotterbolaget Raketspel AB for att
fokusera helt pa Battle Camp. Vad var de
avgorande faktorerna bakom detta strategiska
beslut och hur férdndrar det bolagets
tillvixtmaojligheter?

Forsaljningen av Raketspel AB var ett strategiskt steg
for att minska risk och &tergé till en bevisat héllbar
affarsmodell. Att lyckas med nya hypercasual-titlar i
dagens marknad &r en utmaning med hdg oséakerhet,
medan Battle Camp ar ett etablerat spel med stark
spelarbas, fungerande ekonomi och stabil
aterkommande intakter. Genom avyttringen kunde vi
fokusera kapital och kompetens déar vi ser tydlig effekt
—ienverksamhet dér vi kan arbeta mer
kostnadseffektivt, men ocksd mer langsiktigt med det
vi tror pa gallande longtail / community etc.

2. Vad dr Battle Camps framsta konkurrensfordel i
den konkurrensutsatta mobila spelmarknaden?

Battle Camps storsta konkurrensfordel ar dess langa
livslangd, aktiva spelarbas och ett bevisat spelkoncept
som fortfarande skapar engagemang 6ver tio ar efter
lansering. Manga mobilspel tappar anvandare efter
manader — Battle Camp har kvar tusentals dagliga
spelare, stark klan-kultur och ett djup som skapar
lojalitet Gver tid. Det gér spelet mindre beroende av
nyférvarv och mer drivet av retention och
aterkommande intakter, vilket &r en konkurrensfordel &
spel i segmentet kan matcha.

5’ Jesper Nord
-7 VD, Safe Lane Gaming
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3. Battle Camp vaxer starkt internationellt och ni
har ett samarbete med Grand Pike for att stérka
den globala rackvidden. Vilka marknader ser ni
storst potential i framover?

Penny Jump markerar det forsta steget i var strategi
att expandera Battle Camp-universumet bortom en
enda produkt. Vi ser stor potential i att skapa
fristdende spel med olika tonalitet, svarighetsgrad och
malgrupp — dér varje titel samtidigt knyter tillbaka till
Battle Camp genom beldningar, progressionssystem
eller gemensam ekonomi.

Tanken &r att varje sidospel ska kunna sta pa egna ben,
men tillsammans bidra till ett stérre ekosystem dar fler
spelare fortsatter I&dngre och spenderar smartare.
Penny Jump &r var pilot. Om vi ser goda resultat i beta
kommer fler titlar att f6lja, och vi har redan idéer som
stracker sig bortom hyper casual-formatet.

Kortfattat — Penny Jump &r borjan, inte slutpunkten.
Genom att bygga flera ingangar till samma IP kan vi 6ka
retention, dteraktivera gamla anvandare och sénka
marknadsféringskostnaden per ny spelare.

4. Vad anser du dr den storsta missuppfattningen
om Safe Lane Gaming?

Att SLG &r ett "traditionellt spelutvecklingsbolag”. Vi ar
i grunden en spel-férvarvare och férvaltare. Vi bygger
varde genom optimering, monetisering, LiveOps och
lang drift - inte genom att utveckla dyra spel fran
grunden.

Battle Camp visar vad modellen kan dstadkomma,
Penny Jump blir beviset pa hur IP:t kan skalas vidare -
nagot jag personligen velat géra lange och ser
framemot att driva nu nér jag &r tillbaka.

L&s mer om Safe Lane Gaming
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SAFE LANE

SLG | VD-intervju med Jesper Nord

GAMING

5. Ni har lanserat Penny Jump baserat pé Battle
Camp IP. Hur ser ni pd méjligheten att bygga ut IP:t
i flera spel framéver?

Penny Jump markerar det forsta steget i var strategi
att expandera Battle Camp-universumet bortom en
enda produkt. Vi ser stor potential i att skapa
fristdende spel med olika tonalitet, svarighetsgrad och
malgrupp — dar varje titel samtidigt knyter tillbaka till
Battle Camp genom beldningar, progressionssystem
eller gemensam ekonomi.

Tanken &r att varje sidospel ska kunna sta pa egna ben,
men tillsammans bidra till ett stérre ekosystem dar fler
spelare fortsatter Iangre och spenderar smartare.
Penny Jump &r var pilot. Om vi ser goda resultat i beta
kommer fler titlar att félja, och vi har redan idéer som
stracker sig bortom hyper casual-formatet.

Kortfattat — Penny Jump &r borjan, inte slutpunkten.
Genom att bygga flera ingdngar till samma IP kan vi 6ka
retention, ateraktivera gamla anvandare och sénka
marknadsféringskostnaden per ny spelare.

6 Vad kommer bli den storsta virdedrivande
aktiviteten de kommande 12 till 18 manaderna?

Att fortsatta utveckla och kommersialisera Battle
Camp péa ett metodiskt och kostnadseffektivt satt. Vi
bygger nu vidare péa spelets IP genom Penny Jump och
fler planerade sidoprojekt, vilket syftar till att bredda
intékterna utan att 6ka risken i onédan. Samtidigt
skalar vi marknadsféringen dér data visar hdg
avkastning, snarare an brett och dyrt.

5’ Jesper Nord
-7 VD, Safe Lane Gaming
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Vi har ocksé ett mer aktivt arbete med att identifiera
nya, mindre férvarv som passar var struktur —
produkter som kan ge kassaflode pé kort eller
medellang sikt. Kombinationen av starkt Battle Camp-
ekosystem, en mer kontrollerad kostnadsbas och
disciplinerat kapitalbruk &r enligt mig det som driver
varde bast under perioden vi har framfér oss.

7. Med den finansiella omstruktureringen klar och
alla externa 1an dterbetalda, hur ser vigen till
kassaflodespositiv verksamhet ut?

Vigarnuini2026 med en betydligt mer héllbar struktur
an tidigare ar. Var vag framat handlar inte om stora
riskfyllda satsningar — utan om att arbeta smart,
datadrivet och kostnadsdisciplinerat. Battle Camp ar
ater var karnverksamhet, och med en stabil spelarbas
och ett klart férbattrat kostnadslage &r
forutsattningarna for positivt kassafléde mycket
starkare an tidigare.

Vi har stramat at driften, omférhandlar samarbeten déar
det ger effekt och anvander véra befintliga
utvecklarresurser mer samordnat trots att teamet &r
utspritt globalt. Med tydligare ledning, fokus och
verktyg arbetar teamet idag snabbare, mer koordinerat
och med hégre utvaxling per investerad krona.

L&s mer om Safe Lane Gaming
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OM BOLAGET

FAKTA
PixelFox utvecklar digitala tjanster for béde foretag och VD
konsumenter, med ett fokus pa skalbara SaaS-produkter som Lista
stodjer e-handlare och digitala verksamheter i att e
Icker

piXElfOX® | Kassaflodesstark plattform for fortsatt expansion

Robin Backlund
NGM Nordic SME
PIXEL

automatisera, analysera och 6ka sin forséljning. Bolaget
arbetar med att bygga och férbattra moderna tekniska
|6sningar som skapar métbar nytta for kunderna, samtidigt
som produkterna &r utformade for att kunna skalas globalt
och anvandas av ett brett spektrum av digitala affarsmodeller.

Aktiekurs (SEK)
Antal aktier (miljoner)

Bérsvarde (MSEK)

Nettoskuld (MSEK)
Utdver SaaS-verksamheten driver PixelFox en [6nsam retail e
trading-verksamhet som genererar aterkommande Insynségande

kassafléde och bidrar positivt till resultatet. Denna del av
affaren skapar ett finansiellt fundament som gor det mojligt
for bolaget att finansiera sin produktutveckling internt, utan
behov av externa 1an eller 6kad operativ risk. Den kombinerade
affarsmodellen, kassaflddesstark B2C i samspel med skalbar
B2B SaaS, ger en balans mellan stabilitet och tillvaxt.

Néasta rapport

STORSTA AGARE

Thomas Jansson

NanoCap Group

Christina Alice Jansson
Andreas Low

Mikael Hummelstedt

Nawzad Kadni Hassan Hassan
Mattias Karlsson

BO1 Invest AB

Josefine Nord

Anna Jansson

Genom en kombination av stabila B2C-intékter och skalbara
B2B-tjanster kan PixelFox vaxa pé ett kontrollerat och hallbart
séatt. Tradingverksamheten skapar de kassafléden som krévs
for att kontinuerligt investera i utvecklingen av nya produkter,
medan SaaS-delen utgér grunden fér framtida skalning och
vardeskapande. Bolaget bygger ddrmed moderna digitala
I6sningar med betydande potential samtidigt som bolaget
undviker finansiell risk och bibehéller full kontroll Gver sin
tillvaxtresa.

Tre anledningar till att investera

STABIL FINANSIELL GRUND VARDESKAPANDE INVESTERINGAR

PixelFox kombinerar stabil tillvéxt med Bolaget genomfor selektiva och vél
awégda investeringar, som i fallet med
Userdesk dar betydande finansiella
intékter redan realiserats. Dessa vinster
gterinvesteras under det kommande éret i
produktutveckling och ny tillvaxt, vilket
forbattrar PixelFox framtida
intjaningsformaga.

positivt kassafldde och 1&g finansiell
risk. Bolaget har flera produkter och
intéktsstrommar och arbetar mot
malet att vara helt skuldfritt, vilket
starker den langsiktiga finansiella
héllbarheten.

Kvartalsutveckling 2024-2025
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POTENTIAL FOR UTDELNING

Nar nuvarande investeringar natt full
effekt ser bolaget mojlighet att inféra
utdelning som en del av sin strategi for att
skapa langsiktigt aktieagarvarde. Detta
gerinvesterare en attraktivkombination
av trygghet, utvecklingspotential och
framtida direktavkastning.

Kursutveckling, 12 ménader
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1. Omséttningen har ékat kraftigt och ni dr nu
Ionsamma. Vad &r de viktigaste faktorerna bakom
denna vindning och #r tillvixttakten hillbar
framéver?

Vandningen drivs av en stabil utveckling i var
karnverksamhet, stark kostnadsdisciplin och
forbattrade bruttomarginaler. Var retail-drivna
kassaflddesmotor har fortsatt levererat och ger oss
utrymme att investera i nya tjanster. Med en soliditet
pé 90 % och positivt kassaflode bedémer vi att
tillvaxttakten ar val underbyggd och uthallig.

2. Ni avyttrade Userdesk for att skapa en mer
fokuserad struktur. Hur ser portfdljstrategin ut nu
och vilka av era varumérken har storst
tillvixtpotential?

Strategin ar att bygga en koncentrerad portfélj dar
varje varumarke bidrar med kassaflode eller skalbar
tillvaxt.

Véra B2B-plattformar PixelFox, PixelCart och Island
Upsell har stérst potential genom aterkommande
intakter, medan W&IT fortsatter generera stabila
kassafléden som kan aterinvesteras i
produktutveckling.

3. Battle Camp vixer starkt internationellt och ni
har ett samarbete med Grand Pike for att stirka
den globala rackvidden. Vilka marknader ser ni
storst potential i framéver?

Var B2C-verksamhet star for huvuddelen av det
positiva resultatet och kassaflédet, vilket ger en stabil
grund att véxa frén. B2B SaaS-omradet befinner sig
framst i en utvecklings- och expansionsfas dar fokus
ligger pé att bygga starka och skalbara produkter.
Kombinationen goér att vi kan utveckla nya tjanster utan
att belasta balansrakningen.

Robin Backlund
VD, Pixelfox

uaﬁte

Kalqyl
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4. Vad anser du dr den storsta missuppfattningen
om PixelFox bland investerare?

En missuppfattning &r att risknivan skulle vara hogre én
vad var faktiska struktur visar. Visst inneb&r smabolag
alltid en hégre risk &n stora etablerade bolag, men var
modell kombinerar flera produkter, stabila kassafléden
och 1ag finansiell risk. Vi stravar efter att vara helt
skuldfritt och anvander kassaflodet fran var B2C-
verksamhet for att &terinvestera i nya produkter och
framtida tillvaxt. Det ger bade trygghet och potential
for stor uppsida.

5. Hur ser er internationella strategi ut? Ar fokus
pa den nordiska marknaden eller finns ambitioner
att vdxa globalt?

Vivéxer stegvis: Sverige forst, darefter utvalda
internationella marknader dar SaaS-I6sningar kan
skalas snabbt. Var struktur med laga fasta kostnader
och digitala produkter gér global expansion méjlig med
mindre investeringar. Vi fokuserar dock huvudsaklige
pé var hemmmamarknad kommande ar. En expansion
kommer genomforas nar vara produkter &r mogna for
det.

6. Hur ser kapitalallokeringsstrategin ut framéver
nar det giller tillvaxt, forvarv eller andra
investeringar?

Vart mal &r att vara skuldfritt och anvdnda kassaflodet
till produktutveckling, organisk tillvéxt och selektiva
investeringar. Viinvesterar disciplinerat i digitala
tillgdngar dar risknivan ar kontrollerad och dar
avkastningen stérker kdrnverksamheten.

L&ds mer om Pixelfox
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7. Vad kommer bli den stérsta viardedrivande
aktiviteten de kommande &ren och vilka
investeringar kravs for att realisera den?

Den storsta vardedrivaren &r utvecklingen av vara
SaaS-plattformar, dar &terkommande intakter,
skalbarhet och h6g marginal samverkar.
Investeringarna &r framst tekniska och finansieras till
stor del av vart positiva kassaflode, vilket gor att vi kan
vaxa utan att beldna balansrakningen.

Robin Bécklund Las mer om Pixelfox
VD, Pixelfox I
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Disclaimer
Informationen ovan ar framtagen av Fairvalue FV AB och ska inte ses som personlig

radgivning. Alla investeringar innebéar risk — vardet kan béde gé upp och ner och du kan
forlora hela eller delar av ditt investerade kapital. Historisk avkastning ar ingen garanti for

framtida resultat.
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