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ARCHELON

NATURAL RESOURCES

OM BOLAGET

Archelon Natural Resources &r ett svenskt noterat riskkapitalbolag med
fokus pé prospektering och projektutveckling inom &dla och strategiska
metaller. Bolagets verksamhet &r att forvarva, utveckla och realisera
varden i rdvarubaserade tillgangar, framst inom gruv- och
mineralsektorn. Fokus ligger pa projekt dar geologisk potential och
marknadsférutsattningar tillsammans skapar goda méjligheter att
bygga varden.

Hoésten 2025 inleddes en nystart for bolaget genom ett strategiskt
forvarv av Crustal AB, ny VD och styrelse samt en riktad nyemission till
en grupp investerare. Archelon ar nu val positionerat for att leverera pa
sin affarsidé. Bolagets primara projekt ar Gladhammarprojektet och
Vastervikdistriktet med exponering mot guld, silver, koppar och andra
strategiska metaller som vismut och volfram. Fér Gladhammarprojektet
har Archelon en bearbetningskoncession dar det sedan tidigare har
identifierats en ytnéra hdghaltig guldfyndighet. Potentialen for att utdka
denna fyndighet &r dock pataglig och tillsammans med andra
undersokningstillstand i VAsterviksdistriktet skapar detta majligheter
for betydande vérdeskapande genom nya fynd.

Guld, koppar och en rad andra metallpriser har stigit till rekordnivaer pa
en dkande efterfragan fran anvandare och investerare. Archelon kan
déarfor genom att pavisa metalltillgdngar bidra till var metallférsorjning
till sektorer som elektrifiering, férsvarsindustri och nya teknologier.

| Ratt positionerade nér guld, koppar och forsvarsmetaller satter rekord

Tre anledningar till att investera

GEOLOGISK POTENTIAL

Archelon kontrollerar ett strategiskt landpaket
i Vastervik med dokumenterad historisk
gruvdrift, kdnda fyndigheter och tydliga
indikationer pa storre mineraliserade system.
Omradet beddms vara underutforskat med
moderna metoder, vilket skapar potential att
identifiera mineralisering i bade skala och djup
bortom tidigare fokus.

MARKNADSFORUTSATTNINGAR

Bolaget har exponering mot bade &dla metaller
och strategiska metaller som &r centrala for
Europas ravaruforsorjning, energiomstéalining och
industriella konkurrenskraft. Kombinationen av
geopolitisk osékerhet, dkade forsvarsinvesteringar
och strukturell efterfragan skapar ett gynnsamt
ramverk for projekt med ratt geologi och
jurisdiktion. | takt med att marknadspriserna pa
metaller stiger 6kar vérdet i kdnda och framtida
fynd.

FAKTA
VD Filip Manneberg Kozlowski
Lista NGM Nordic SME
Ticker ALONNR
Aktiekurs (SEK) 0,85
Antal aktier (miljoner) 53,7
Borsvarde (MSEK) 45,6
Nettoskuld (MSEK) -0,3
Enterprise Value (MSEK) 45,3
Insynségande 16,56 %
Nésta rapport 2026-02-18
STORSTA AGARE
Filip Kozlowski 16,5 %
Tore Hallberg 8,2%
Avanza Pension 7.2 %
Patric Perenius 5,7 %
Anders Thorsell 4,3 %
Jorgen Dalén 2.9 %
Nordnet Pensionsférsakring 2,0 %
Arian Ismail 1,9 %
Q Capital AS 1,6 %
Orispaa Invest AB 1,6 %
SKIN IN THE GAME

| samband med forvéarvet av Crustal AB blev
bolagets VD, Filip Manneberg Kozlowski, storsta
aktiedgare i bolaget och 6kade darefter sitt
innehav genom I6sen av teckningsoptioner.
Ledningens och aktiedgarnas intressen
sammanfaller dérmed tydligt. VD:n har tidigare
varit VD for ett kanadensiskt gruvbolag noterat i
Kanada och pé First North, dar betydande
aktiedgarvarde skapades.

Kvartalsutveckling 2024-2025 Kursutveckling, 12 ménader
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ARCHELON

NATURAL RESOURCES

1. Archelon har genomgéatt en strategisk nystart
under det senaste aret. Hur skulle du beskriva
bolagets nya inriktning och vad som ar
fundamentalt annorlunda idag jamfért med
tidigare?

Den strategiska nystarten handlar i grunden om att
Archelon idag &r ett mycket starkare bolag an for ett ar
sedan. Genom forvarvet av Crustal AB, en ny
agarstruktur, ny styrelse och ny VD har vi byggt en
betydligt starkare plattform for att utveckla vara
projekt l&ngsiktigt. Vi har breddat perspektivet fran ett
enskilt projekt till att arbeta regionalt med Vastervik
som ett sammanhangande distrikt, samtidigt som vi
professionaliserar arbetsséattet genom ett nytt
geologiskt team och tydligare tekniska och
regulatoriska processer. Sammantaget innebar det att
viidag bygger vidare pé kanda fyndigheter i ett bredare
regionalt sammanhang, med fokus pé att forstd och
utveckla hela det malmbildande systemet for att
skapa langsiktigt aktieagarvarde.

2. Hur ser det samlade arbetsprogrammet ut for
Gladhammarprojektet och Vastervikdistriktet
under de kommande 12 manaderna, och vilka
delar &r viktigast i nuvarande skede?

Under de kommande 12 manaderna fokuserar vi pa
att bygga en robust teknisk plattform som grund fér
nasta utvecklingssteg. Vinterprogrammet &r inriktat
pa kvalitetssakring men ocksa fornyad analys av
historiskt material, férdjupad geofysisk och
strukturell tolkning samt riktad faltrekognoscering.
Ett centralt mal &r att validera och stérka vardet av
tidigare investeringar i Gladhammar, samtidigt som vi
breddar perspektivet till ett regionalt mineralsystem.
Arbetet leds av vart nyetablerade geologiska team
och syftar till att ta fram prioriterade malomréaden
och ett valunderbyggt beslutsunderlag infér den
planerade faltsdsongen 2026.

uaﬁte

Filip Manneberg Kozlowski
VD, Archelon Natural Resources

Kalqyl

| VD-intervju med Filip Manneberg Kozlowski

3. Ni har etablerat ett nytt geologiskt team och
ett tydligare arbetssitt. Hur arbetar ni for att
sikerstilla kvalitet, prioritering och ratt tempo i
prospekteringen?

For oss handlar det mycket om att gbra saker i ratt
ordning. Vi har byggt ett geologiskt team som
kombinerar l&ng erfarenhet men ocksé lokal
k&dnnedom, och som &r vana vid att arbeta strukturerat
Over tid. | praktiken innebar det att vi ldgger stor vikt vid
att forsta data, geologi och sammanhang innan vi gar
vidare till mer kapitalkrdvande moment. Samtidigt har
vi hojt ribban for hur vi arbetar med datakvalitet och
teknisk dokumentation, bland annat genom att knyta
till oss en oberoende Kompetent Person. Det ger 0ss
trygghet i att vi prioriterar ratt, haller en god
kostnadskontroll och bygger projekt som tal
granskning &ven i nasta utvecklingssteg av bade
investerare och andra intressenter.

4. Hur anvinds kapitalet fran den riktade
emissionen for att bygga virde i projekten, och
hur resonerar ni kring prioritering och
kapitaldisciplin i detta skede?

Var utgangspunkt ar att kapitalet ska anvandas dar
det gor verklig skillnad. Just nu handlar det om att
driva det arbetsprogram vi presenterat for
Gladhammar-Vastervik pa ett satt som bade starker
kunskapslaget och faktiskt kan generera nya insikter
och resultat. Genom att kombinera dataarbete,
geologisk analys, geofysik och riktade faltinsatser
skapar vi forutsattningar for att identifiera tydliga mal
och nésta utvecklingssteg. Samtidigt ar vinoga med
prioritering och tempo - hellre farre, valmotiverade
insatser som flyttar projektet framat, 4n hog aktivitet
utan tydlig effekt.

Lds mer om Archelon Natural Resources
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https://www.archelon.se/investor-relations/

ARCHELON

NATURAL RESOURCES

5. Er affirsmodell bygger pa att forvirva, foridla
och realisera mineralprojekt. | vilken fas befinner
ni er idag, och vad krévs for att ta nasta steg mot
véarderealisering eller partnerskap?

Vi befinner oss i féradlingsfasen, med ett tydligt fokus
pé Gladhammar-Véastervik som var huvudplattform.
Det ar dar vi ser storst potential att genom tekniskt och
systematiskt arbete bygga ett projekt av tillracklig
kvalitet och skala fér ndsta utvecklingssteg. Parallellt
utvarderar vi &ven dvriga, mindre projekt i portféljen for
att avgora vilka som bér vidareféradlas och vilka som
pé sikt kan realiseras. Samtidigt har jag och det
geologiska teamet I6pande dialog kring nya
projektidéer, men dessa beddms alltid utifran egna
meriter och var operativa och finansiella kapacitet.

uaﬁte

Filip Manneberg Kozlowski
VD, Archelon Natural Resources

Kalqyl

| VD-intervju med Filip Manneberg Kozlowski

6. Archelon har exponering mot bade #dla och
strategiska metaller. Hur prioriterar ni mellan
dessa och hur tar ni hdnsyn till
rdvarumarknadens volatilitet?

Jag upplever att marknadsklimatet just nu &r ovanligt
gynnsamt foér den typ av projekt vi arbetar med. Guld,
koppar och flera strategiska metaller handlas pé
historiskt hoga nivaer, vilket tydligt speglar bade
geopolitisk osékerhet och langsiktiga strukturella
behov inom energi, industri och férsvarsindustri. For
oss ar det en bekréaftelse pa att vart fokus pa
Gladhammar-Véstervik och var metallmix ar ratt
positionerad i tiden. Samtidigt &r vi disciplinerade i
hur vi agerar - vi later geologin styra vart arbete, men
ett starkt marknadslage férstarker vardet av de
resultat vi nu arbetar for att ta fram. Som béade VD
och huvudagare ser jag detta som ett extremt
attraktivt utgangslage for att vara med pé denna
ravarutrend.

L4s mer om Archelon Natural Resources
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“Vi bygger langsiktigt varde
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CARDEON | Bygger langsiktigt varde genom fokuserade investeringar i life science

OM BOLAGET FAKTA
Cardeon &r ett svenskt investmentbolag med fokus p4 life VD Masoud Khayyami
science, med investeringar i bade medicinteknik och Lista NGM Nordic SME
14k | kling. i 4 atti il |
akemedelsutveckling. Strategin bygger pé att identifiera bolag Ticker CARDEO
med stark vetenskaplig grund, tydliga medicinska behov och Atiok SEK
ti 0,04
potential att skapa betydande véarde genom klinisk utveckling, tekurs (SEK)
kommersialisering eller strategiska samarbeten. (Al Lty (eI R
Borsvarde (MSEK) 31,1
Cardeon adresserar ett tydligt behov pa kapitalmarknaden: att Nettoskuld (MSEK) 0:5
aktivt stétta tidiga och medelstora life science-bolag genom Enterprise Value (MSEK) 31,6
kritiska utvecklingsfaser dar tillgéng till kompetent dgarkapital, Insynségande 31,7 %
industriell erfarenhet och langsiktigt perspektiv ar avgérande. Nasta rapport 2026-02-25
Cardeon arbetar néra portféljbolagens ledningar och styrelser . .
och bidrar inte bara med kapital utan &ven med strategiskt STORSTA AGARE
stod, affarsutveckling och finansieringskompetens. Masoud Khayyami 29.4 %
Innovent Klippan AB 6,2 %
- . Avanza Pension 5,8 %
Genom bolagets portfélj skapar Cardeon exponering mot flera N
. ) ) e ) . ) Dan Orjan Berglund 5,4 %
vérdedrivande projekt samtidigt som risken sprids mellan olika T [RETED 22%
teknologier, utvecklingsfaser och affarsmodeller. Malet ar att Leif Carpman 21%
bygga ett fokuserat och hégkvalitativt innehav som kan Sven Andersen 1,6 %
leverera attraktiv riskjusterad avkastning dver tid, samtidigt Jonas Martensson 1.4 %
som Cardeon bidrar till att [6sa viktiga medicinska utmaningar. Johan Lindbladh 12 %
Saiko Aggfelt 1.1%
Tre anledningar till att investera
DIVERSIFIERAD LIFE SCIENCE- AKTIVT OCH ERFARET AGANDE TYDLIG VAG TILL VARDEREALISERING
PORTFOLJ
Cardeon erbjuder investerare Cardeon ar en engagerad &gare som Cardeon investerar med tydliga
exponering mot flera bolag inom bade arbetar néra portfoljbolagen. mal fér hur varde ska realiseras
medtech och lékemedel, i olika Bolagets team har lang erfarenhet genom noteringar, partnerskap,
utvecklingsfaser. Detta skapar en av klinisk utveckling, licensavtal eller industriella
balanserad riskprofil med flera kapitalanskaffning och transaktioner och anpassar
parallella vardedrivare. bolagsbyggande inom life science. strategin darefter.
Kvartalsutveckling 2024-2025 Kursutveckling, 12 ménader
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1. Hur paverkar férvirvet av InsuNova och
investeringarna i AcroPharma er langsiktiga
strategi, och hur ser ni pa fordelningen mellan
medtech och likemedel?

Forvarvet av InsuNova starker Cardeons position inom
medicinteknik med fokus pé diabetes, ett omrédde med
stort och véxande medicinskt behov. Samtidigt
representerar AcroPharma var satsning pé innovativ
|akemedelsutveckling i tidigare klinisk fas. Tillsammans
skapar dessa investeringar en balanserad portfélj dar
medtech bidrar med potentiellt kortare vag till
marknad, medan lakemedelsprojekten erbjuder hdg
uppsida pa langre sikt. Fordelningen mellan segmenten
ar medvetet dynamisk och styrs av var vi ser bast
riskjusterad avkastning.

2. Vilka ar de viktigaste vardedrivarna i Cardeons
portfélj under 2026?

Under 2026 ligger fokus pé kliniska framsteg,
regulatoriska milstolpar och strategiska samarbeten i
bade noterade och onoterade innehav. Positiva
studiedata, 6kad kommersiell mognad och externa
valideringar i form av partnerskap eller finansiering &r
centrala vardedrivare. Aven strukturella tgarder
sdsom noteringsforberedelser och portféljoptimering
forvantas bidra till vardeskapande.

3. Hur ser ni pa tidsplaner, kapitalbehov och
Cardeons roll i AcroPharma och SpectraCure?

AcroPharmas intréde i fas 2-studie och SpectraCures
kommande kliniska datapunkter ar viktiga handelser.
Dessa projekt kraver bade finansiellt stod och
strategisk styrning. Cardeon har en aktiv roll i att
sékerstalla ratt finansieringsstruktur, stédja dialoger
med investerare och potentiella partners samt bidra till
overgripande strategiska beslut infér ndsta
utvecklingsfas.

Masoud Khayyami
VD, Cardeon Group

uaﬁte

Kalqyl

CARDEON | vD-intervju med Masoud Khayyami

4. Hur prioriterar ni kapitalallokering mellan
befintliga och nya investeringar?

Kapital prioriteras i férsta hand till befintliga
portfdljbolag déar vi ser tydliga, nara vardedrivande
milstolpar. Beslut om ytterligare kapital baseras pa
kliniska framsteg, riskprofil, alternativkostnad och
potential till vérderealisering. Nya investeringar
utvarderas selektivt och endast om de kompletterar
portfdljen strategiskt.

5. Hur 6kar ni attraktiviteten i den onoterade
portféljen?

Viarbetar strukturerat med att stérka
bolagsstyrning, ledning, klinisk dokumentation och
kommersiella strategier. Malet ar att forbereda
bolagen fér framtida noteringar, partnerskap eller
industriella affarer genom att skapa transparens,
tydliga equity stories och professionella processer.

6. Vilka @r de viktigaste milstolparna kommande
12-18 manader?

De viktigaste milstolparna inkluderar kliniska resultat
i flera portféljbolag, genomférda
kapitalanskaffningar, potentiella partnerskap samt
fortsatt utveckling av InsuNova. Parallellt arbetar vi
med att stérka Cardeons finansiella position och
tydliggdra vagen till varderealisering for hela
portfdljen.

L&s mer om Cardeon Group
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EURO

BATTERY

MINERALS

(MSEK)

OM BOLAGET

Eurobattery Minerals héller pa att stalla om till ett
kassagenererande europeiskt gruvbolag i en tid dé Europa har
ett akut behov av trygg, inhemsk férsérjning av strategiska
ramaterial. Med volframprojektet San Juan siktar Eurobattery pa
produktionsstart i Q4 2026, vilket positionerar bolaget att bli
kassaflédespositivt och i grunden omvarderar
investeringsprofilen fran utvecklingsfas till producent.

| dagens geopolitiska miljo ar férsoérjningstrygghet lika viktigt
som pris. Volfram ar en kritisk metall fér industriell
motstandskraft och en viktig insatsvara i forsvarssektorn,
samtidigt som Europa har begrédnsad inhemsk
produktionskapacitet. San Juan erbjuder den strategiska
fordelen av néra forestdende europeisk volframproduktion, som
stodjer bade industriell efterfragan och langsiktiga
sékerhetsprioriteringar.

Bolagets strategi &r tydlig: leverera med snabbhet och disciplin,
na produktion och tidig IGnsamhet, och bygga en plattform med
skalbar uppsida. Nar investerare i allt stérre utstrackning séker
exponering mot europeiska strategiska metaller med konkreta
tidslinjer och nara forestdende kassafléde, ar Eurobattery

Gar in i produktion 2026 och blir kassaflddespositiva i Europa

Minerals positionerat att sticka ut som en hogeffekts-,

hégrelevant gruvstory under 2026.

PRODUKTION 1 Q4 2026

San Juan ar en near-term
produktionsstory. Bolaget siktar pé
produktionsstarti Q4 2026, en
milstolpe som forvandlar Eurobattery
Minerals till ett operativt gruvbolag.
Detta &r en stor
vardeinflektionspunkt, som flyttar
marknadsnarrativet fran potential till
leverans och skapar en tydligare vag
till lbnsamhet.

Kvartalsutveckling 2024-2025
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Tre anledningar till att investera

FAKTA
VD Roberto Garcia Martinez
Lista NGM Nordic SME
Ticker BAT
Aktiekurs (SEK) 0,09
Antal aktier (miljoner) 868,3
Borsvérde (MSEK) 80,8
Nettoskuld (MSEK) -8,7
Enterprise Value (MSEK) 72,1
Insynségande 10,2 %
Nésta rapport 2026-02-20
STORSTA AGARE
Nazgero Consulting Services Ltd
Alandra Oy 3,0 %
Kirivalli Oy 3,0 %
Avanza Pension 2,7 %
Lasse Juhani Penttinen 1,7 %
Mattias Modén 1,4 %
Peter Brandt 1,1 %
Nordnet Pensionsférsékring 1,0 %
Tetra Ekberg Oy 0,8 %
Anders Wenngren 0,7 %
KASSAFLODESPOSITIVT STRATEGISKT VOLFRAM

Eurobattery Minerals ambition &r att
bli kassaflédespositiva nar bolaget
gérin i produktion. Det &r karnan i
bolagets equity story: att ga fran
utveckling till héllbar drift.
Kassagenerering starker den
finansiella flexibiliteten, minskar
beroendet av aktiemarknaden och
mojliggor &terinvesteringar i tillvaxt
och portféliexpansion.

Volfram &r inte bara &nnu en révara,
det &r ett strategiskt material med
vaxande relevansien mer oséker
varld. Nar forsorjningskedijor for
forsvar och sékerhet ater hamnar i
fokus har europeisk
volframproduktion blivit allt mer
vardefull. San Juan ger direkt
exponering mot detta tema med néra
forestaende leverans i Europa.

Kursutveckling, 12 ménader
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EURO
BATTERY
MINERALS

1. P4 vilket sétt foréndrar férviarvet av San Juan-
gruvan er projektportfélj och tidshorisont mot
produktion, och vilka projekt bedémer ni ha stérst
virdeskapande potential under 2026?

Forvérvet av San Juan ar ett transformativt steg eftersom
det flyttar Eurobattery Minerals till en near-term
produktions- och kassaflddesberattelse. Det omformar var
portfolj fran en mer langsiktig utvecklingsprofil till ett bolag
med en tydlig och trovérdig vag till att bli producent under
2026.

Nar det géller vdrdeskapande handlar 2026 i férsta hand
om genomforande och leverans i San Juan: att né viktiga
operativa milstolpar, ga in i produktion i Q4 2026 och

bevisa att vi kan generera hallbart kassafléde. Det &r den
typ av katalysator som kan omvérdera bolaget i grunden,
dé marknaden konsekvent beldnar bolag som omvandlar
tillgéngar till operativa kassagenererande verksamheter.

2. Vilken tidsplan ser ni for produktionsstart och
initial kommersialisering i San Juan-projektet, och
vilka faktorer &r avgérande for att nd ISnsamhet
initialt?

Vi siktar pa produktionsstart och initial kommmersialisering i
Q4 2026. Det ar en tydlig milstolpe for investerare och ett
stort skifte i bolagets finansiella profil.

De kritiska framgéngsfaktorerna &r raka: disciplinerad
leverans, effektiv projektutveckling och en stark operativ
ramp-up. Tidig I6nsamhet kommer att drivas av att halla
tidslinjerna tajta, behalla kostnadskontroll och sékerstélla
att projektet ar tekniskt och operativt redo att leverera
stabil produktion fran dag ett. Vart fokus &r inte bara att ”
na produktion”, utan att na produktion pa ett satt som
stddjer en snabb Gvergéng till kassaflodespositiv drift.

uaﬁte

Roberto Garcia Martinez
VD, Eurobattery Minerals

Kalqyl

VD-intervju med Roberto Garcia Martinez

3. Hur ldngt har ni kommit i miljé- och
tillstdndsprocesserna fér San Juan i Spanien och
Hautalampi i Finland, och vilka regulatoriska
milstolpar bedémer ni som mest kritiska framdver?

San Juan (Spanien) har fullstandiga tillstand. Alla
nodvandiga tillstdnd &r redan beviljade och vi invantar inga
ytterligare godkdnnanden. Det innebér att projektet ar
avriskat ur ett regulatoriskt perspektiv och att vi kan
genomfora utan dréjsmal. Viktigt ar att vi redan ar aktiva
pa plats, driver arbetsstrommar och forbereder for var
planerade produktionsstart i Q4 2026 utan att behdva
pausa for ytterligare myndighetskrav.

Hautalampi (Finland) &r i den sista tillstdndsfasen. Vi har
l&mnat in den aterstdende dokumentationen och forvantar
oss aterkoppling fran finska myndigheter under de
kommande ménaderna kring de sista utestaende
tillstdndsfragorna. Nar det svaret har erhallits kommer vi
att kunna f6ra projektet vidare till ndsta fas med vasentligt
minskad tillstdndsosakerhet.

Ur investerarperspektiv &r den regulatoriska
nyckelmilstolpen tydlig: San Juan &r redan “green-lit”,
medan Hautalampis slutliga myndighetsrespons ar den
aterstaende near-term tillstdndskatalysatorn som kan ldsa
upp néasta utvecklingsfas.

4. Hur bidrar samarbetet med Terrafame till er
ambition att bygga en integrerad europeisk
viardekedja for nickel och kobolt, och ser ni behov av
ytterligare industriella partners i projekten?

Samarbetet med Terrafame stddjer var langsiktiga vision
om att vara en del av ett starkare europeiskt
ramaterialekosystem. Det validerar den industriella logiken
i inhemska europeiska férsaérjningskedjor och stddjer var
ambition att vara en relevant upstream-bidragare.

Samtidigt anser vi att ndsta fas av vérdeskapande -
sérskilt nar vi gér in i produktion — kommer att gynnas av
ytterligare industriella partnerskap. Det kan inkludera off-
take-relationer, operativt stdd och strategiskt samarbete
som starker finansieringsalternativ och
kommersialiseringsvégar. Vi ser partnerskap som en
accelerator, inte ett beroende.

Léds merom Eurobattery Minerals

NGM
COMPANY
INSIGHTS


https://investors.eurobatteryminerals.com/

EURO
BATTERY
MINERALS

VD-intervju med Roberto Garcia Martinez

5. Efter nyemissionen i juli 2025, hur ser ni pa ert
kapitalbehov for att driva de prioriterade projekten
framat?

Efter kapitalanskaffningen i juli 2025 &r var kapitalstrategi
fokuserad pé en sak: att finansiera vardeinflektionspunkter
som tar bolaget till produktion och kassafléde. Vi
prioriterar kapitalallokering mot San Juan eftersom det ar
projektet som kan leverera den snabbaste och mest
synliga omvarderingshandelsen p& marknaden.

Allteftersom vi gar framat &r vart kapitalbehov kopplat till
genomférandemilstolpar, och var ambition ar att minska
det langsiktiga beroendet av aktiemarknaden genom att
gé mot en kassagenererande position. Att bli
kassaflddespositiv starker var férmaga att finansiera
tillvéxt mer strategiskt och selektivt.

6. Ser ni méjligheter till konsolidering i sektorn och &r
fortsatt M&A en del av strategin framéat?

Ja - konsolidering &r sannolik och den sker redan genom
marknadsdynamiken. Manga tillgéngar ar strandade pa
grund av brist pa kapital, och vinnarna kommer att vara de
bolag som kan genomfora, finansiera och leverera
produktion.

Vi ar fortsatt 6ppna for M&A, men bara nar det ar
vardeskapande och starker var strategiska position.
Prioriteten ar att leverera San Juan och etablera
Eurobattery Minerals som producent forst — fér nar du val
har kassafléde och trovérdighet expanderar dina
strategiska alternativ avsevart.

uaﬁte

Roberto Garcia Martinez
VD, Eurobattery Minerals

7. Vilka @r de storsta vardedrivarna de
kommande 12-18 manaderna?

Véardedrivarna ar tydliga och mycket
investerarrelevanta:

e genomférande mot produktion i Q4 2026 i San
Juan

o framdrift mot kassaflédespositiv drift

o strategisk positionering inom volfram i Europa,
dar férsérjningstrygghet blir allt viktigare

o kommersiell dragkraft och
partnerskapsutveckling, som stédjer [Bnsamhet
och marknadsfértroende

Kort sagt: de kommande 12-18 manaderna handlar
om att géa fran story till verklighet — att leverera
produktion och bli en europeisk producent av
strategiska metaller med kassafléde.

Lés mer om Eurobattery Minerals
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JONDETECH | 2026 - kommmersialisering efter manga érs FoU!

(MSEK)

OM BOLAGET

JonDeTech Sensors AB (Publ.) ar ett svenskt deep-tech-bolag som
utvecklar och kommersialiserar varldsledande, ultratunna IR- och
varmeflodessensorer baserade pé patenterad nanoteknik. Bolagets
teknologi har utvecklats under mer an 15 &rs akademisk och industriell
forskning och méjliggér sensorer som ér betydligt tunnare, snabbare
och mer energieffektiva an traditionella I6sningar.

JDT adresserar ett tydligt och vaxande marknadsbehov: tillforlitlig,
kontinuerlig och icke-invasiv temperatur- och véarmeflddesmatning i
konsument- och industriella applikationer dar befintliga
sensorteknologier inte racker till. Ett centralt fokusomrade ar Core
Body Temperature (CBT), dar hudtemperatur och mjukvarubaserade
uppskattningar visat sig otillréckliga fér medicinskt och
funktionsmaéssigt relevanta tillampningar.

Med JDT:s vérmeflddessensorer majliggdrs nya funktioner inom bland
annat halsa, FemTech, wearables, sport och dterhdmtning,
varmestress och sakerhet samt smarta textilier. Bolaget arbetar i en
fabless-modell med certifierade produktionspartners och riktar sig
framst till OEM- och ODM-kunder globalt.

| takt med att Al accelererar utvecklingen av mjukvara och funktioner,
flyttas flaskhalsen till den fysiska hardvaran. JonDeTechs position
ligger just dar: unik, svarkopierad sensorteknik som majliggér néasta
generations produkter.

Tre anledningar till att investera

UNIK HARDVARA

JonDeTech har utvecklat en patenterad
nanobaserad sensorteknik som
mojliggdr vérldens tunnaste
varmeflddes- och IR-sensorer.
Teknologin &r resultatet av éver 15 ars
forskning och &r mycket svar att

replikera. | en tid dar mjukvara blir

alitmer standardiserad dkar vardet av forbattringar.
differentierad, certifierad hérdvara.
Kvartalsutveckling 2024-2025
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Bolagets sensorer adresserar tydliga och
snabbt véaxande marknader inom hélsa,
wearables, FemTech, sdkerhet och smarta
textilier. Sarskilt Core Body Temperature
(CBT) ar ett omrade med stark efterfragan

FAKTA
VD Jonas Weern
Lista NGM Nordic SME
Ticker JDT
Aktiekurs (SEK) 0,76
Antal aktier (miljoner) 58,2
Bdérsvarde (MSEK) 44,2
Nettoskuld (MSEK) 2,7
Enterprise Value (MSEK) 41,5
Insynségande 1,2 %
Nasta rapport 2026-02-20
STORSTA AGARE
Avanza Pension 7,8 %
Swedbank Foérsékring 5,1 %
Nordnet Pensionsférsakring 4,9 %
Lars-Gunnar Berntson 3,5%
Wiser Unicorn Limited 3,1 %

Sune Borgstréom 1.4 %

Styrbjérn Zachau 1,4 %

Yadgar Hama 1.4 %

Robert Griinau 1.2%
Olle Géran Lindgren 11%

VAXANDE MARKNADER

SKALBAR AFFARSMODELL

JonDeTech arbetar i en fabless-modell (dvs
vi &ger ingen produktionsdel
overhuvudtaget) med certifierade
produktionspartners, vilket ger lag

dar befintliga I6sningar inte levererar
tillracklig precision. JDT majliggdr nya
funktioner snarare an inkrementella

kapitalbindning och god skalbarhet. Bolaget
fokuserar pa kérnkompetens inom
sensorteknik och applikationer och riktar sig
globalt till OEM- och ODM-kunder. Detta ger
potential for hdg volym, attraktiva
marginaler och partnerskapsdriven tillvéaxt.

Kursutveckling, 12 ménader
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1. november meddelades att samarbetet med
CHOIS gér in i produktionsférberedelsesfasen
med malsittning om volymproduktion under 2026.
Vilka volymmal har ni uppsatta och nir forvintas
de férsta kommersiella leveranserna fran denna
produktionspartner?

Under slutet av 2026, liten volym initialt.

2. Ni utvarderar ett dussintal globala och regionala
distributérer med fokus pa EMEA och
Nordamerika for lansering under 2026. Nar
forvantas avtal tecknas med dessa distributdrer
och vilken effekt har detta pa
forsdljningsprognosen for 2026?

En del &r redan i var prognos men vi vill accelerera
antalet samt férdjupa samarbetet med en rad nya
internationella distributérer. Stort fokus pa EMEA och
Nordamerika just nu i och med bra framsteg i Asien. Vi
kommer att ha samarbetsavtal med en handfull nya
internationella partners redan under Q12026.

3. Bada digitala produkterna (JIRS30D och
JIRS45D) lanserades under Q3 2025 och &dr nu
tillgangliga som samples och EVK:er. Hur ménga
kundprojekt finns i pipeline och nir férvintas de
forsta kommersiella volymorderna?

Ett dussintal olika projekt som kommer att ge ordrar
under 2H26.

Jonas Warn
VD, JonDeTech

uaﬁte
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JONDETECH | VD-intervju med Jonas Waern

4. Tva nya samarbeten for
kroppstemperaturmétning tillkédnnagavs i
september 2025 med ett forskningsteam i Hong
Kong och Medical System Laboratory i Sydkorea.
Vilken dr den kommersiella potentialen och
tidsplanen for dessa projekt?

MSL och Hong Kong &r bada for senare detta ér och de
ar bada valdigt tidiga i projektprocessen, vi kommer att
kunna aterknyta med mer information till marknaden
géllande dessa innan sommaren. Dessa bada
samarbeten ger oss, férutom férséljning, dven nya
viktiga partnerskap och ytterligare spetskompetens.

5. Ett nytt patent for forbattrad termopile-
konstruktion Iimnades in i oktober 2025. Vilka
tekniska eller kommersiella aspekter skyddar
patentet, och hur skiljer det sig fran befintliga
I6sningar hos etablerade IR-aktérer?

Vi har unik och patenterad hardvara vilket i dagens
affarsklimat och i vart gebit &r avgorande. Allt gér inte
att gora specifikt och svarkopierat med endast
mjukvara. Den kvalitet och de unika egenskaper som
JonDeTechs hardvara har &r tack vara 15-ars forskning
och utveckling. Vi fortsatter kontinuerligt att flytta
fram existerande, samt hdja upp nya hinder/trésklar fér
konkurrensen gallande vart urstarka pris-performance
erbjudande.

Lds mer om JonDeTech
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JONDETECH | VD-intervju med Jonas Waern

6. Vilka 3r de viktigaste virdedrivarna i JonDeTech de kommande 12-18 ménaderna?

De viktigaste vardedrivarna i JonDeTech de kommande 12-18 ménaderna &r tydligt kopplade till kommmersialisering,
marknadsvalidering och skalbarhet:

For det forsta &r kommersiella genombrott och initiala volymaffarer den enskilt viktigaste vardedrivaren. Konvertering
av pagaende dialoger, pilotprojekt och utvecklingssamarbeten till faktiska kundorder med OEM- och ODM-kunder
kommer att validera teknologin affarsméassigt och minska bolagets riskprofil.

For det andra ar fortsatt lansering och marknadsadoption av den digitala sensorportféljen, sarskilt JIRS30D, central.
Digitala sensorer ar en férutséttning for bredare adoption i konsument- och volymmarknader och stérker JDT:s
position i applikationer som CBT, wearables och halsa.

For det tredje ar partnerskap och ekosystembyggande en stark vardedrivare. Strategiska samarbeten med
distributérer, systemintegratorer och applikationspartners dkar rackvidden, kortar saljcykler och méjliggdr snabbare
skalning utan kraftigt kade kostnader. Har har vi en del att arbeta pa, framfor allt i de europeiska och
nordamerikanska marknaderna som tidigare namnt.

Slutligen &r industriell skalning och leveransférmaga avgorande. Fullt fungerande dual sourcing och verifierad
volymproduktion reducerar operativ risk och stéarker fortroendet hos bade kunder och investerare. Vi har en latt *
paranoid” instalining géllande standigt pdgéende analys, planering och eliminering av framtida eventuella flaskhalsar
eller utmaningar for produktion och leverans. Darfor ar vi sé glada att var tidigare VD Leif Borg axlat ansvaret som
Operativ chef (COO), med hans bakgrund och erfarenhet, ar han helt ratt person att ansvara fér detta.

VD, JonDere
Lds mer om JonDeTech
( VD, JonDeTech
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VD Sanna Wallenborg:
“Fokus fér Lumito ligger fullt ut pa
marknadsgenombrott och
kommersialisering.”
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LUMITO |

OM BOLAGET

Lumito &r ett svenskt medicintekniskt bolag som erbjuder en unik 16sning
for avancerad vavnadsanalys for forskning, lékemedelsutveckling och i
forlangningen diagnostik. Bolagets system, SCIZYS, anvander
uppkonverterande nanopartiklar (UCNP) for att avbilda och méta
biomarkérer (tecken pa sjukdom eller biologiska processer) i vavnadsprover,
vilket mojliggdr mer tillférlitliga och kvantitativa analyser an traditionella
metoder.

For biomedicinsk forskning, Iakemedelsutveckling och diagnostik innebar
SCIZYS béttre beslutsunderlag och mer objektiva analyser i kritiska
utvecklingsfaser. Detta ger tidiga insikter som &r avgérande i
utvecklingsprojekt, dar felaktiga beslut kan vara béde dyra och
tidskravande.

SCIZYS ar dessutom en 6ppen plattform som kan anvandas for ett brett
spektrum av biomarkdrer och anpassas till nya forsknings- och
diagnostikbehov. Detta skapar skalbarhet och langsiktig vardedrivande
potential.

Behovet av snabbare, mer exakt och kvantitativ vdvnadsanalys 6kar, sarskilt
inom omraden som precisionsmedicin dar tillforlitlig biomarkdrdata ar en
viktig komponent i utvecklingen av nya, mer effektiva lakemedel.

Lumito befinner sig i kommmersialiseringsfas och har redan etablerade
samarbeten med lakemedelsutvecklande bolag och forskningsinstitutioner
for integrering av SCIZYS i vedertagna arbetsfléden.

Tre anledningar till att investera

(MSEK)

UNIK PATENTERAD TEKNIK

Fokus for Lumito ligger fullt ut pd marknadsgenombrott och
kommersialisering

Lumito har en egenutvecklad, patenterad
teknologi baserad pa uppkonverterande
nanopartiklar (UCNP). Den majliggor
extremt k&nslig och kvantitativ analys av
biomarkérer, vilket konkurrenter har svart
att matcha. Det skapar en tydlig fordel
mot traditionella tekniker, Gppnar for Al
integration och ger bolaget en stark
position.

Kvartalsutveckling 2024-2025

FAKTA
VD Sanna Wallenborg
Lista NGM Nordic SME
Ticker LUMITO
Aktiekurs (SEK) 0,02
Antal aktier (miljoner) 1720,4
Borsvarde (MSEK) 27,5
Nettoskuld (MSEK)) 10,4
Enterprise Value (MSEK)) 37,9
Insynségande 1,1%
Nasta rapport 2026-02-20
STORSTA AGARE
Avanza Pension 6,8 %
Nordnet Pensionsférsékring 5,6 %
Mattias Pettersson 24 %
Paul Zeinou 1,2 %
Mattias Pettersson 1,3 %
Tuvedalen Ltd 1.2%
Rune Léderup 0,9 %
Valter Stenskepp 0,9 %
Robert Burén 0,9 %
Petri Kullervo YII& 0,9 %
TIMING OCH MARKNADSBEHOV SKALBAR AFFARSMODELL

Behovet av mer exakt, reproducerbar och
digitaliserad vavnadsanalys 6kar snabbt
inom lakemedelsutveckling,
precisionsmedicin och diagnostik. Lumito
ar positionerat i ratt tid for att fa
marknadsandelar, eftersom forskare och
lakemedelsutvecklande bolag sdker
battre och palitligare verktyg for att fatta
beslut tidigare och minska kostsamma fel
i utvecklingsprojekt.

Med plattformen SCIZYS kombinerad
med dterkommande intakter frén
forbrukningsmaterial och tjanster har
Lumito potential till en skalbar och
l&ngsiktigt Ionsam affarsmodell.
Samarbeten med lakemedelsutvecklande
bolag och forskningsaktérer mojliggor
global rackvidd utan stora initiala
forsaljningsorganisationer.

Kursutveckling, 12 ménader
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L. U MITO | vb-intervju med Sanna Wallenborg

1. Ni har nu tvd CRO-partners, Concept Life Sciences
och Truly Labs, som inkluderat SCIZYS i sina
erbjudanden. Ndr bedomer ni att detta kan borja
generera aterkommande intékter, och hur ser den
Idngsiktiga intdktsmixen ut mellan instrument,
reagens och tjinster?

Var beddmning ar att dessa kan bdrja generera intakter
inom en snar framtid, ndr SCIZYS anvénds i projekt fér en
eller flera av deras slutkunder. For att starka vara partners
i att marknadsféra SCIZYS jobbar vi nédra dem och delar
kontinuerligt resultat frén bade egna och externa
anvandare, sa att de hela tiden kan demonstrera tekniken
pa basta satt for sina kunder. Till att bérja med kommer
den 6vervégande delen av vara intakter komma ifran
forbrukningsvaror (sé kallade reagenskit) och tjanster
men langre fram beddmer vi att intakter fran instrument
kommer att oka.

2. Hur ser er affairsmodell ut i ett moget skede och
vilka delar av erbjudandet bedémer ni bli de
viktigaste virdedrivarna nér volymerna 6kar?

Var affarsmodell bygger pa dterkommande och icke-
dterkommande intakter. Var instrumentforsaljning,
inklusive leasing, utgor den icke-dterkommande delen,
medan férsaljning av reagenskit och tjanster utgdr den
aterkommande delen. Véra viktigaste vardedrivare &r var
férmaga att kvantifiera (mata halten av) biomarkorer i
vavnadsprov, samt att se extremt laga halter av dessa,
vilket ar viktigt inom béde Idkemedelsutveckling och
diagnostik. Viférvantar oss att en stdrre del av intékterna
kommer fran dterkommande intékter, nar kunder képer
vara reagenskit och dven scanningtjanster. P4 sikt, och
dven med en klinisk produkt pa marknaden, kommer
forsaljning av reagenskit och antalet analyser som gors péa
var installerade bas av scannrar att vara den viktigaste
vardedrivaren.

Sanna Wallenborg
VD, Lumito
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3. Efter genomford foretradesemission, hur
planerar ni att nd nista kommersiella milstolpar,
och vilka prioriteringar ar viktigast for att stiarka
bolagets Idngsiktiga finansiella stillning?

Under 2025 la vi grunden fér att accelerera
kommersialiseringen. Vi tydliggjorde véra
fokussegment och USP:ar, 6kade marknadsnérvaron
och anpassade organisationen och kostnadsstruktur
for att bli mer effektiva. Vi ser ett stadigt vaxande
intresse och har flertalet pagaende dialoger med saval
lakemedelsutvecklande bolag, forskare och olika
spelare inom vavnadsanalys — detta ar en tydlig
bekraftelse pé de viktiga steg vi tog under forra aret.
Nu ska dessa kontakter och dialoger omséttas till
intéktsgenerering. For att lyckas har vi starkt var
kommersiella kapacitet och expertis inom
lakemedelsutveckling. Med dessa byggstenar pa plats
ar vara milstolpar klara; 1) intédktsgenerering fran
existerande partners, 2) etablera nya partners i EU och
Storbritannien, 3) initiera flertalet
forskningssamarbeten och 4) etablera samarbeten
med storre spelare inom lakemedelsutveckling,
diagnostik och/eller vdvnadsanalys.

4. En del av er initiala go-to-market-strategi bygger
pa CRO-nitverk som distributionskanal. Hur ser ni
pa vigen mot kritisk massa i detta nétverk, och
vilken typ av CRO-partners dr mest strategiskt
viktiga for Lumitos fortsatta tillvaxt?

Vi har en tydlig bild av vilken typ av CRO-bolag vi vill
samarbeta med. Framfor allt fokuserar vi pa bolag som
arbetar med pre-klinisk lakemedelsutveckling och
redan gér vavnadsanalyser, men dér de ser att dagens
metoder inte lever upp till behoven. Vi fér dven dialog
med CRO-bolag som planerar att etablera
vavnadsanalys, samt med de bolag som strévar efter
att alltid erbjuda de basta tillgdngliga verktygen till sina
kunder. Var modell &r skalbar och fungerar med mindre
och stérre CRO-bolag, som har egen scanner eller
nyttjar var Scan-as-a-Service. De viktigaste strategiska
partnerna ar de med dterkommande kunder eller
projekt, da detta skapar en stabil och férutsagbar
inkomstgenerering.

Lds mer om Lumito
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https://lumito.se/sv/investerare/investera-i-lumito/

5. Ni har ett produktions- och kvalitetsavtal med
Optronic. Hur ser den nuvarande
produktionskapaciteten ut, och vad kravs for att
skala fran pilotproduktion till kommersiella
volymer i takt med 8kande efterfrdgan?

Vart samarbete med Optronic &r utvecklat och byggt
for att vara skalbart, och i dagslaget ser vi att vi har
processer och kapacitet pé plats for att klara de behov
som vi ser framfor oss de ndrmsta &ren. Detsamma
géller var produktionspartner Uniogen i Finland, som
tillverkar vara reagenskit.

6. SCIZYS-plattformen adresserar bade preklinisk
likemedelsutveckling och p3 sikt klinisk
diagnostik. Hur prioriterar ni dessa marknader
idag, och vilka steg krivs for att pa langre sikt
adressera den storre diagnostikmarknaden?

Idag prioriterar vi marknaden fér forskning och
lakemedelsutveckling. Har kan SCIZYS redan ge direkt
varde genom att leverera mer tillférlitlig och kvantitativ
vavnadsanalys. P& langre sikt vill vi erbjuda en I6sning
for diagnostik och vagen dit startar med en mycket god
forstaelse fér den produkt vi vill kunna erbjuda: vilket
specifikt anvandningsomréde, vilka anpassningar som
krévs av var nuvarande produkt SCIZYS, vilka kliniska
studier som behdver genomféras och hur regulatoriskt
godkannande kan erhallas. Med kapitalet fran den
nyligen genomférda emissionen har vi initierat arbetet
med att bygga denna forstaelse, vilket lagger grunden
for att stegvis expandera mot diagnostikmarknaden.

Sanna Wallenborg
VD, Lumito
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L. U MITO | Vvb-intervju med Sanna Wallenborg

7. Vilka ér de viktigaste vardedrivarna i Lumito
under de kommande 12-18 manaderna?

De viktigaste vardedrivarna fér Lumito under de
kommande 12-18 manaderna ar att etablera
aterkommande intékter genom fler betalande
kunder i EU och Storbritannien samt att inga
strategiska samarbeten och partnerskap.
Avgorande blir att demonstrera ”proof of business”,
alltsa visa att var unika teknologi skapar konkret
kundnytta och l6ser kritiska problem inom forskning
och lakemedelsutveckling som inte kan adresseras
med befintliga metoder. Detta inkluderar bade
kommersiella genombrott och fortsatt validering av
teknologins anvéandning i skarpa, kunddrivna
tilldmpningar.

Lds mer om Lumito
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VD Per Storm:
“Mahvie Minerals fokuserar pa att
utveckla guldprojektet Haveri i
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MAHVIE
MINERALS

(MSEK)

Finland

OM BOLAGET

Mahvie Minerals ar ett nordiskt prospekterings- och
gruvutvecklingsbolag med fokus pé guldprojekt.
Bolagets huvudsakliga tillgang &r det finska
guldprojektet Haveri, beldget i Tammerfors guldbélte.
| bolagets portfdlj finns dven guldprojektet Akerberg i
Vasterbotten samt basmetallprojektet Mofjell i Mo i
Rana, ett valkant industri- och gruvomréade i Norge.

Mahvie Minerals planerar att via prospektering och
forvarv utdka potential och mineraltillgdngar samt
pébdrja utveckling av gruvverksamhet. Bolaget
fokuserar pé att genomféra de studier och erhalla de
tillstand som krévs for att ateruppta gruvdrift for de
projekt bolaget driver. Fér ndrvarande &r guldprojektet
Haveri Bolagets fokusera projekt och kommer att
leverera guld till marknaden som investeringsobjekt
och for att l&ngsiktigt sékra varde for individer och
organisationer.

Mahvie Minerals fokuserar pa att utveckla guldprojektet Haveri |

10,3 %

FAKTA
VD Per Storm
Lista NGM Nordic SME
Ticker MAHVIE
Aktiekurs (SEK) 0,70
Antal aktier (miljoner) 134,8
Borsvarde (MSEK) 93,8
Nettoskuld (MSEK) -8,7
Enterprise Value (MSEK) 85,1
Insynségande 5,7 %
Nasta rapport 2026-02-17
STORSTA AGARE
Avanza Pension
Vindex AB 9,4 %
Peter Bergmark 4,4 %
Nordnet Pensionsférsakring 4.2 %
EMX Scandinavia AB 3,0 %
Ecca Nordic Ab 2,6 %
Robert Daniel Brauns 22%
Jan Per Ronnie Bast 1,9 %
Petter Tiger 1,3 %
Mikael Oberg 12%

Tre anledningar till att investera

GULD AR EN LANGSIKTIG
VARDEBEVARARE

Bolagets huvudmetall &r guld som
genom varldshistorien bevarat varde i
alla kulturer. Gold har en sérskild roll i
varldens ekonomiska system och har
genomgaende bevarat och ka
innehavarens varden framforallt i
oroliga tider.

Kvartalsutveckling 2024-2025
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AKTIER | GULDBOLAG SLAPAR
EFTER GULDPRISETs UTVECKLING

| perioder med 6kat guldpris tenderar
metallens pris och vérde att Oka snabbare
an aktiekurserna for de bolag som
producerar guld eller prospekterar efter
guld. Sa ar aven fallet i dagslaget. Det
innebar att det finns en betydande
potential i bolagets aktiekurs och
marknadsvarde nér guldpriser fortsatt att
Oka och befinna sig pa htga nivaer.

FOKUSERAT PA RATT METALLER
MED RATT TEKNIK

Mahvie Minerals har sedan det bildades
fokuserat pa bas- och &delmetaller. Dessa
béada delbranscher i gruvindustrin har visat
sig ha en dkande efterfragan och da
utbudet okar langsamt dkar dven vardet pa
existerande och potentiella tillgangar.
Mahvie Minerals anvander senaste
tillgéngliga teknik som drénare, Al-baserad
datautvardering, elektrifierade
gruvmaskiner och anrikningsteknik med
minimala utslépp for att skapa projekt med
hog hastighet i framdriften och gruvor med
minimal miljopaverkan.

Kursutveckling, 12 ménader

MAHVIE — NGMPI



MAHVIE

MINERALS VD-intervju med Per Storm

1. De senaste borr-resultaten i Haveri har varit
starka. Vilka resultat bedémer ni som mest
avgorande for att ta projektet vidare mot en
uppdaterad mineraltillgdngsbedémning, och
vad dr nésta steg efter en sddan uppdatering?

Mest avgdrande ar de tydliga indikationer vi har att
det gar att skapa en brytbar férekomst pé
projektomradet. Nasta steg efter mineraltillgangen
ar att fortséatta att driva férestudiearbetet med
anrikningsférsok, miljdstudier och de 6vriga studier,
t ex kartldggning av fornldmningar och socialt
skyddade omraden som kréavs for att anséka om
och erhalla gruvtillstand.

2.Vilka regulatoriska och tekniska steg aterstar
for Haveri, och hur ser den évergripande
tidsplanen ut?

For att ateruppta gruvdrift i omradet kravs
gruvtillstdnd och miljétillstand, vi avser att ansoka
om bagge inom ett till ett och ett halv ar,
handlaggningstider &r osékra da Finland sedan den
1januariiér (2026) har en ny myndighet for att
hantera flera olika typer av tillstdnd. Vart mal &r att
vara i drift inom en fyradrsperiod.

3. Kan du férklara mer om forvirvet av
guldprojektet i\kerberg och hur det paverkar er
langsiktiga strategi?

Forvarvet utgdr en férdjupning av Bolagets
inriktning mot guld med ett projekt i ett val kant
guldrikt omradet. Férvarvet ligger helt i linje med
den utpekade strategin och kommer att tjadna oss
val framover

Per Storm
VD, Mahvie Minerals

uaﬁte

4. Efter de dvertecknade emissionerna och starkt
kassa, hur prioriterar ni anvindningen av kapital
mellan Haveri, Akerberg och Mofjell?

Prioriteten ligger som kommunicerats pa Haveri,
Bolaget har kommunicerat att utvecklingen av
,&kerberg skall finansieras separat fran de tidigare
emissionerna och fran det utestdende
optionsprogrammet. Fér Mofjell séks en 16sning med
en samverkan eller en renodlad férséljning. | ssmband
med en ny 16sning fér Mofjell kan vissa mindre insatser,
som tex omanalyser av &ldre borrkdrnor genomféras
men inga storre insatser ar planerade i dagslaget.

5. Guldpriset har utvecklats starkt. Hur paverkar
den starka utvecklingen era beslut kring fortsatt
egen utveckling jamfort med potentiella
partnerskap eller projektforsiljning?

Guldpriset har utvecklats starkt och bedémningen ar
att det kommer att ligga pa denna nivé eller hogre
under minst fyra till fem ar. Bolagets fokus &r séledes
att driva utvecklingen mot ett aterupptagande av
gruvdriften i Haveri i egen regi. Om Bolaget blir
approcherat om samverkan eller férséljning av
projektet kommer det sjalvklart att bedémas fran fall
till fall men ligger inte i strategin som det ser ut i
dagslaget.

6. Vilka ser ni som de viktigaste virdedrivarna
under de kommande 12-18 ménaderna?

a
b
c
d

=

Mineraltillgdngsbeddmning for Haveri

Forstudie, pre-feasibility study, pfs for Haveri
Konsoliderad databas och borrplan fér Akerberg
Karnborrning och resultat av kdrnborrning for
,&kerberg

(e) Mineraltillgdngsbedémning Akerberg (mot slutet av
18-ménadersperioden)
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L&s mer om Mahvie Minerals
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https://www.mahvieminerals.com/investerare/
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Disclaimer
Informationen ovan ar framtagen av FairValue FV AB och ska inte ses som personlig

radgivning. Alla investeringar innebéar risk — vardet kan béde gé upp och ner och du kan
forlora hela eller delar av ditt investerade kapital. Historisk avkastning ar ingen garanti for

framtida resultat.
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